e Live Rei - Como abordar, negociar e fechar clientes para a gestao de trafego
o Apresentacgao
o O que é vender?
m Definicédo
m Vender é a arte de convencer uma pessoa a fazer algo que
vocé quer que ela faca por que ela quer fazer!
m Desejo/Necessidade
m  Sentimento
o O que é ser um vendedor?
m Crencas limitantes
m  Qual o seu medo?
m  Um vendedor completo;
m Resiliente;
Especialista;
Curioso;
Energia Alta;
Foco em ajudar;
m Confianga;
o Processo Comercial
m Prospeccao
m  Como comecar?;
m Definir um nicho;
m Pesquisa completa desse nicho;

m Maiores players - quais anuncios;
m Mercado ta crescendo?;

m Maior dor desse mercado;

m  Google - Restaurantes BH,;

m Abordagem;

m  Os maiores erros;
m SO oferecer o seu servigo;
m Falar o tanto que vocé é bom;
m  Segredo;
m GERAR VALOR!
m Objetivo da prospecgao:
m Trazer o potencial cliente para uma reuniao;
m Ferramentas;
m Enviar para o Rei
m Cadéncia;
m CRM
m Reuniado de Diagnéstico (Cenario / Situagao)
m Qual é a real dor do lead?
m Pq ele realmente precisa do seu servigo?
m  20% do tempo é vocé perguntando, 80% do tempo seu
potencial cliente fala;
m Fechamento de Porta (Prever Objegdes)
m  NUNCA sai de uma reuniao sem marcar a proxima!!
m Reunido de Fechamento (Apresentagao)



Apresentacido da Empresa / Mercado;
Projeto;
Resultado;
Prova Social;
Implicagcdo Negativa;
Consequéncia Positiva;
Gatilhos;
Fechamento (Valor);
m  Quanto que custa para vocé nao ter mais essa sua
dor?
m Dualidade (Ancoragem)
m R$5.000,00/més ou R$.500,00 + 10%
m Fixo + %; O meu sucesso depende do seu sucesso!
m Qual das duas propostas vocé quer fechar?
m Objecdes;
m Tenho que pensar;
m  Me manda no email que vou pensar e te retorno;
m Vou conversar socio;
m Nao sei € o momento;
Nao desiste;
Followup;
Motivos de nao fechamentos;
m Aprendizado;
m Contrato
m  Sem enrolagao e sem mimimi;
m Entrega / P6s Venda
m Prova Social;
m Indicacao;

o Trello
m https://trello.com/b/4x9JgJkD/crm-gestor-5d/matheusrevitto/recommen
d
o Ferramentas
m 1 -Lusha - Descubra email e telefone de qualquer pessoa no linkedin
m 2- WA Web Plus - Turbine seu WhastApp Web
m 3 - SimilarWeb - Analise dados de visitantes de uma pagina;
m 4 - ReqistroBR + Site da Receita - Descubra nome, email e telefone
do dono de qualquer empresa
5 - The Checker - Verificador de email
6 - Mailtrack - Verificar se a pessoa abriu seu email
m 7 - Googlemaps + Gopinleads ou LeadExtractor - Achar empresas
locais;
m 8- Hunter.io ou Apallo.io ou Findthatlead ou GetProspect - Acha
emails de qualquer pessoa dentro de qualquer empresa
m 9 - Wappalyzer ou WhatRuns - Descubra tudo do site do seu lead;
m 10 - Biblioteca de Anuncios - Ver se o lead faz anuncio e como estao
m 11 - Sales.Reply.lo - Descubrir novas ferramentas de prospec¢éao;



https://trello.com/b/4x9JgJkD/crm-gestor-5d/matheusrevitto/recommend
https://trello.com/b/4x9JgJkD/crm-gestor-5d/matheusrevitto/recommend
https://dashboard.lusha.com/verified
https://wawplus.com/en/
https://www.similarweb.com/
https://registro.br/tecnologia/ferramentas/whois/
https://servicos.receita.fazenda.gov.br/servicos/cnpjreva/cnpjreva_solicitacao.asp
https://thechecker.co/pt
https://mailtrack.io/en/
https://www.google.com.br/maps/
https://chrome.google.com/webstore/detail/gopinleads/kfmjalehicecdnobhpdfcgciliignmlj
https://chrome.google.com/webstore/detail/leads-extractor-google-ma/gaojpolkokdnlbdnejallmpmcigpnhan
https://hunter.io/
https://www.apollo.io/
https://findthatlead.com/en
https://getprospect.com/
https://chrome.google.com/webstore/detail/wappalyzer/gppongmhjkpfnbhagpmjfkannfbllamg/related
https://www.whatruns.com/
https://web.facebook.com/ads/library?_rdc=1&_rdr
https://sales.reply.io/#/all

