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[I1lMAPA DO ESTUDO DE CASO JEPSHEY LORENA

N

SALVAR RESULTADOS DA EQUIPE

Realocar as pessoas do time em postos de trabalho de acordo com a analise dos
principais picas;

Realocar as pessoas do time em fungdes de acordo com a analise dos principais picos;
Adequar sua comunicacao e abordagem de acordo com a analise dos principais
picas das outras pessoas;

PRATICAR ANALISE E SEMPRE PROSPECTAR CLIENTES

Se for para algum evento, ter uma meta financeira para captar novos clientes naquele lugar;
Utilizar tudo o que é ensinado no Bénus de Sessao Infalivel - roteiro e postura na hora de
vender analises e atendimentos;

Adequar sua comunicagdo e abordagem de acordo com a analise dos principais picos da
pessoa para a qual quer vender,

Analisar fotos dos colegas da comunidade e praticar com fotos de artistas para calibrar per-
cep;ao de formato, intencao e sensacao;

Colocar foto no Paint Brush e desenhar riscos para facilitar o entendimento do formato do
corpo e identificar tracos;

TER SEU MAPA DE CLIENTES

Definir qual € o cliente ideal que vocé quer atender - definir seu nicho de atuagao;
Identificar o padrao dos principais tragos de caracteres desse mapa de clientes - entender
semelhancas e conflitos dos tracos;

Ter seu curralzinho com meta de clientes ativos mensais para ter consisténcia financeira;

MARKETING

Movimentar grupos que participa com assuntos interessantes e relacionados ao que
voceé faz - compartilhar conhecimento e conteldo relevante pensando No universo
das pessoas e no universo do Corpo Explica - vide Bonus Sessao Infalivel;

Fazer Posts que Colam porgue isso vai te trazer novos clientes;

SUAESTEIRA DE PRODUTOS E SERVICOS

Adequar propostas de seus servicos, valores e oferta de acordo com o tipo de cliente

gue vocé esta atendendo - no caso de uma executiva a proposta de valor € maior do

gue para uma gestora / supervisora;

Criar uma proposta de valor que seja adequada para o cliente e alinhado com o que

ele busca - na caso foi 0 Brunch com a Executiva;

Atendimentos para oferecer analise corporal e comportamental combinada - exemplo:

pais e filhos, sacios, gestor e brago direito; /
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[11] COLOCAR NA PRATICA

[1] Que ideias vocé teve para utilizar o Corpo Explica no seu ambiente de trabalho? Que acao simples voceé
pode implementar hoje no seu ambiente profissional que vai te ajudar a alcancar seus objetivos?

[2] Que ideias voceé teve para utilizar o Corpo Explica na forma que voce realiza a prospeccao dos seus clientes?
Que acao simples vocé pode implementar hoje para prospectar clientes utilizando o Corpo Explica?

[3] Que ideias voceé teve para realizar o seu marketing e compartilhar sua mensagem nas midias digitais e offline?
Que acao simples vocé pode fazer ainda hoje para colocar isso em pratica?

[4] Que ideias vocé teve para montar um portfolio de servicos e produtos atrativo e com proposta de valor
adequada para 0s seus clientes? Que acao simples vocé pode fazer ainda hoje para colocar isso em pratica?

[5]1 Que ideias vocé teve para aplicar na sua vida? Que acao simples vocé pode fazer ainda hoje para colocar
iSSo em pratica?
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