Até vocé automatizar e
amadurecer seu negécio, vocé.
precisa fazer esse trabalho de

formiguinha.
Nao chegue vendendo
N&o use textos prontos

Utilize sempre um ponto de
contato, onde vocé encontrou ele.
ou algo incomum entre vocés.

Entre no perfil/ste do prospect e
identifique problemas que voce
de resolver

Dé dias
Faga uma consultoria gratuita
Gere valor

Seu video reels teve 50

curtidas, séo 50 potenciais .
Clntes, nio estore, puxe, —O~ Método seguidores e curtidas
conversa...
Pescand

Método Instagram

hitps://www facebook.com/ads/library —O~ Método Bliblioteca de anincios
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Puxe assunto

o em aquério

relacionamento

Nao fechei? Muitas vezes gera

uma indicagao.
Sem preguicalll!

Isso vai premiar o seu esforgo e vai
atrair lientes que serdo fiéis a
vocs.

Se voc fica parado esperando,
comete um enorme erro

Se voca falar com 20 pessoas por
dia, aposto que em 1 semana vocé
terd fechado 1 negécio e feito
indmeras conexdes que num futuro
podem fechar contigo.

E claro, buscar ver
momento)

Dica

nder (se for o

Trabalho de formig

$ ¥ Transagoes Manuais

Vendas & Transacdes Automaticas

¥ Transagio Semi-automatica

ha—/m

Prospecgio

%

Preparar o Terreno.

Redes Sociais

Portfolio

Conteddo que resolva uma dor

Contetido que leve solugdes
Conteddo focado
para seu piblico-alvo

Entretenimento

Contedido que gere conexéo
Seus trabalhos
Seus bastidores
Suas vitorias

Poste todos os dias

Uilize reels e imagern estati
Quer crescer na sua rede social?

Utilize hashtags

Tenha consisténcia

Quanto mais suas redes sociais se tomam
ativas, mais chances de transagoes
automaticas e semi-automaticas vocé tem;

Faga boas apresentagdes, escolha
cada imagem a dedo para os
projetos, faca uma thumb.
impactante.

Seja MUITO atencioso

com o que vocé coloca no *Descobri que o que vocé coloca

portiéli. s B
verem, vocé recebe em tr
Portanto, se vocé nao quiser um
determinado tipo de cliente, nao
mostre esse tipo de trabalho em
seu portfdlio.”

Quanto mais trabalhos voce
colocar, a chance de ter um projeto
que desagrade seu cliente &
grande

Escolha 6 0s seus
melhores trabalhos,
entre 5 15...

Além disso, as pessoas tem um
curto periodo de atencao.

Estes 530 05 projetos que vocé
sabe que foram bem-sucedidos,
receberam Stimas criticas e
fiveram bons resultados.

ica

Ordene por Top Rated! Nao
ordene os seus trabalhos por
tempo de execugao... ORDENE
POR QUALIDADE.

Obtenha uma segunda opinido

L Prepare boas apresentacoes
para os projetos do seu portfélio

Nao espere por trabalhos reais...
pra criar seu portfélio,

Mantenha seu portfélio
atualizado

No faga seu cliente procurar o

O e de melnor vocé tem pra

oferecer, j& mostre eles na cara do

Mescle apresentagdes simples &

retas... com projetos com
apresentacdes mais trabalhadas e
datalhadas.

Faga apresentacdes originais
criativas para que 0 seu projeto
fique ainda mais interessan

Use mockups
Crie mockups Originais

Mostre detalhes do seu projeto.
Use o zoom para mostrar
detalhe no cartao de visitas, por
exemplo.

Descreva bem o projeto, as
técnicas que voc? utiizou,
mostre que vocé é autoridade
que entende do assunto.

Muitos projetos provavelmente sao
~O— autoexplicativos, mas outros no
sao.

Mostre o seu processa criativo

Torne uma rotina olhar portfélios e
projetos no behance TODOS OS
DIAS...

Inspire-sel
Quando vocé for criar, COM TODA
A CERTEZA, o faltaro ideias
para o seu portfdlio.

Faga projetos de estudos

Crie para amigos

Crie para pequenos negécios

Crie para ongs

" Crie Briefings e faga o processo
rie para marcas fieicas ~O— i S0=TN5 2

Muitas vezes, esses serao os.

melhores trabalhos do seu

portidlio por muito tempo.

Nao em termos "anos", mas em
termos de "estilo”

Muitas vezes o que vocé criou ha 3
anos atrés j4 esté totalmente "fora

a", @ seja encarado como

um design antigo.
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Prospeccao
1. Vendas
1.1. Transagdes Manuais
1.2. Transagdes Automaticas
1.3. Transacao Semi-automatica
2. Preparar o Terreno
2.1. Redes Sociais
2.1.1. Conteudo focado para seu publico-alvo
2.1.1.1. Conteudo que resolva uma dor
2.1.1.2. Conteudo que leve solugdes

2.1.1.3. Entretenimento
2.1.1.4. Conteudo que gere conexao
2.1.2. Seus trabalhos
2.1.3. Seus bastidores
2.1.4. Suas vitdrias
2.1.5. Quer crescer na sua rede social?
2.1.5.1. Poste todos os dias
2.1.5.2. Utilize reels e imagem estatica
2.1.5.3. Utilize hashtags
2.1.5.4. Tenha consisténcia

2.1.6. Quanto mais suas redes sociais se tornam ativas, mais chances de transa¢des automaticas e
semi-automaticas vocé tem;

2.2. Portfélio
2.2.1. Seja MUITO atencioso com o que vocé coloca no portfélio.

2.2.1.1. Faca boas apresentacdes, escolha cada imagem a dedo para os projetos, faca uma
thumb impactante.

2.2.1.2. "Descobri que o que vocé coloca em seu portfélio para as pessoas verem, vocé recebe
em troca. Portanto, se vocé néo quiser um determinado tipo de cliente, ndo mostre esse tipo de
trabalho em seu portfolio."

2.2.2. Escolha s6 os seus melhores trabalhos, entre 5 a 15...

2.2.2.1. Quanto mais trabalhos vocé colocar, a chance de ter um projeto que desagrade seu
cliente é grande.

2.2.2.2. Além disso, as pessoas tem um curto periodo de atengao.



2.2.2.3. Estes s&o os projetos que vocé sabe que foram bem-sucedidos, receberam 6timas
criticas e tiveram bons resultados.

2.2.3. Ordene por Top Rated! N&o ordene os seus trabalhos por tempo de execugéo... ORDENE
POR QUALIDADE.

2.2.3.1. N&o faga seu cliente procurar o que de melhor vocé tem pra oferecer, ja mostre eles na
cara do gol.

2.2.4. Obtenha uma segunda opiniao

2.2.5. Prepare boas apresentacdes para os projetos do seu portfolio

2.2.5.1. Mescle apresentagdes simples e diretas... com projetos com apresentagdes mais
trabalhadas e datalhadas.

2.2.5.2. Faga apresentagOes originais e criativas para que o seu projeto fique ainda mais
interessante.

2.2.5.3. Use mockups
2.2.5.4. Crie mockups Originais

2.2.5.5. Mostre detalhes do seu projeto. Use o zoom para mostrar um detalhe no cartéo de visitas,
por exemplo.

2.2.5.6. Descreva bem o projeto, as técnicas que vocé utilizou, mostre que vocé é autoridade e
que entende do assunto.

2.2.5.6.1. Muitos projetos provavelmente sdo autoexplicativos, mas outros ndo séo.
2.2.5.7. Mostre 0 seu processo criativo
2.2.5.8. Inspire-se!

2.2.5.8.1. Torne uma rotina olhar portfélios e projetos no behance TODOS OS DIAS....

2.2.5.8.2. Quando vocé for criar, COM TODA A CERTEZA, ndo faltardo ideias para o seu
portfélio.

2.2.6. Nao espere por trabalhos reais... pra criar seu portfolio.
2.2.6.1. Faca projetos de estudos
2.2.6.2. Crie para amigos
2.2.6.3. Crie para pequenos negocios
2.2.6.4. Crie para ongs
2.2.6.5. Crie para marcas ficticias
2.2.6.5.1. Crie Briefings e faga o processo criativo completo

2.2.6.6. Muitas vezes, esses serdo os melhores trabalhos do seu portfolio por muito tempo.

2.2.7. Mantenha seu portfélio atualizado



2.2.7.1. Nao em termos "anos", mas em termos de "estilo".

2.2.7.2. Muitas vezes 0 que vocé criou ha 3 anos atras ja estéa totalmente "fora de moda”, e seja
encarado como um design antigo.

3. Trabalho de formiguinha

3.1. Até vocé automatizar e amadurecer seu negécio, vocé precisa fazer esse trabalho de formiguinha.

3.2. Puxe assunto
3.2.1. Nao chegue vendendo
3.2.2. Nao use textos prontos
3.2.3. Utilize sempre um ponto de contato, onde vocé encontrou ele ou algo incomum entre vocés.
3.2.4. Entre no perfil/site do prospect e identifique problemas que vocé pode resolver
3.2.5. Dé dias
3.2.6. Faga uma consultoria gratuita

3.2.7. Gere valor

3.3. Pescando em aquario
3.3.1. Método seguidores e curtidas
3.3.1.1. Seu video reels teve 50 curtidas, sdo 50 potenciais clientes, ndo espere, puxe conversa...
3.3.2. Método Instagram
3.3.3. Método Bliblioteca de anuncios
3.3.3.1. https://www.facebook.com/ads/library
3.4. Aumenta sua rede de relacionamento

3.5. N&o fechei? Muitas vezes gera uma indicacgéo..

3.6. Dica
3.6.1. Sem preguica!!!!
3.6.2. Isso vai premiar o seu esforgo e vai atrair clientes que serao fiéis a voceé.
3.6.3. Se voceé fica parado esperando, comete um enorme erro

3.6.4. Se vocé falar com 20 pessoas por dia, aposto que em 1 semana vocé tera fechado 1 negécio
e feito inUmeras conexdes que num futuro podem fechar contigo.

3.7. E claro, buscar vender (se for o momento)



