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Para saber mais

Se você tiver interesse este site que contém informações completas sobre diversos países e suas culturas, o custo da licença

anual é bem acessível.

Country navigator (https://countrynavigator.com/)

Aproveitando o que você aprendeu estudando no country navigator ou pesquisando sobre outras culturas em sites

relacionados, quando você for negociar lembre-se de observar os items abaixo presentes nestes mini check list.

Check list de comportamento da outra parte

Ritmo: Lento ou rápido?

Formalidade: Alta ou baixa?

Distância física ao conversar: próximo ou distante?

Prazo: longo ou curto?

https://countrynavigator.com/

