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Apresentacao Institucional;
Apresentando os profissionais;
Certificacoes;

Prémios;

Cases.

1° Gerando
valor

Diferenciais;
Cultura;
Profissionais;
Forma de Trabalho.

2° Autoridade
marca
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Dados do mercado;
Analise do perfil;
Estratéqia;

Escopo do trabalho;
Entregas do trabalho.

3° Proposta

4° VValores R

o Formas de pagamento;
e Proximos passos.
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Contrato!
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https://www.instagram.com/daianevilasboast/
https://www.instagram.com/daianevilasboast/

CONCLUSAO

Mercado e cliente;
Calculamos os custos fixos e o valor da sua hora;

Precificacao do trabalho;

200 28 2

Como fazer uma proposta atrativa e adaptada para o seu cliente.

Bora para a licao de casa?
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