The Checklist 
 
[bookmark: _GoBack]Dia 1: Mensagem de saudação (automática) – Utilize o modelo que entreguei para você. 
 
Dia 2: Aplicação do seu roteiro ou do roteiro que disponibilizamos para compra com áudios ou textos e SEMPRE buscando as quebras de objeção para gerar venda.
 
Dia 3: Já efetuou a venda ou então o diálogo se encerrou por algum motivo. 
 
OBS 1: Se o diálogo ainda estiver acontecendo, deixe prosseguir naturalmente. 
OBS 2: 2 dias após não estar acontecendo nenhuma interação direta, você envia o convite para o Telegram.  
 
Dia 5: Mensagem no 1 a 1 convidando para canal de conteúdos gratuitos no Telegram. 
 
Dia 12: REMARKETING no 1 a 1 por lista de transmissão mandando prova social, quebra de objeção e elogios para gerar desejo. 
 
Dia 19: REMARKETING no 1 a 1 por lista de transmissão mandando prova social, quebra de objeção e elogios para gerar desejo. 
 
Dia 20: OFERTA com intensificação no 1 a 1 por lista de transmissão para todos que não compraram ou link com desconto para não perder a venda [Desconto apenas disponível para alunos do GPS de Jogadores]
 
OBS 1: Nos dias que não se tem interação no 1 a 1. Você pode ir mandando conteúdos e provas sociais compartilhadas no grupo gratuito do Telegram, fazendo stories no Instagram e no status do WhatsApp. Tudo isso contribui para aumentar a confiança do cliente em você e no produto e consequentemente contribui para a venda. 
 
OBS 2: Caso não queira usar o Telegram, status do WhatsApp e stories do Instagram, não tem problema. Mas entenda que isso faz com que a sua estratégia perca força. Entretanto, continua dando certo da mesma forma! 
 
OBS 3: Após o dia 20 você segue fazendo stories e status (caso esteja fazendo) e também segue mandando prova social uma vez por semana individualmente (eternamente). Você vai perceber que muita gente enrola, enrola e enrola e depois de um bom tempo compra (mesmo que ela fique um tempo te ignorando). 
 
OBS 4: Se as pessoas pedirem para parar ou acabem comprando, retire elas da lista de transmissão e atribua uma etiqueta nelas para que você visualize em qual etapa ela está. 
 
OBS 5: Não se desespera para mandar link de venda quando a pessoa te mandar mensagem. Vá conversando, gerando desejo e quebrando objeção e quando ela pedir você envia e conclui a venda (não demostre desespero, você é quem tem o que ela precisa e não o contrário) 
 
OBS 6: Salve as pessoas na mesma lista de transmissão até ela estiver cheia (mesmo que isso demore alguns dias). 
 
