
O que é o Dropshipping

Basicamente, DROPSHIPPING (DS) é a modalidade que lhe permite vender um produto, sem que o tenha no seu estoque.  O investimento é
muito baixo e o risco é bem controlado.

Nessa modalidade é possível começar apenas contando com o limite do seu cartão de crédito, pois você irá pagar seu cartão com 30 dias e a
AMAZON lhe paga a cada 15 dias.

É a forma que a grande maioria dos vendedores inicia a vender na Amazon.  Como o dropshipping não necessita de um grande investimento
inicial, o risco para se iniciar é bem pequeno.

Existem diversos sites que aceitam vender como dropshipping (dropshipping friendly) e é com eles que vamos fazer nossas demonstrações
durante nosso curso e um pouco aqui nesse e-book.  Dito isto, o trabalho consiste em pesquisar nos sites que são dropshipping friendly e
procurar os produtos em que irá possibilitar o vendedor a listá-lo com lucro na Amazon.

Durante o curso você conhecerá os caminhos que deverá percorrer para poder ter sucesso no dropshipping.  Basicamente você poderá listar o
maior número de produtos, com preço competitivo.  Assim o produto listado estará sempre visível aos compradores na Amazon.  Como não
existe custo para comprar o produto antes de listar, o vendedor poderá listar quantos produtos desejar, lembrando que quanto mais produto
listado maior será a chance de você realizar vendas.  

O vendedor não precisará comprar nenhum produto sem que antes realize uma venda.  Após realizar a venda, o vendedor precisará ir ao site
do seu fornecedor e efetuar a compra o produto.  Para poder realizar as compras é necessário que se faça uma inscrição no site do seu
fornecedor, que possibilitará fazer a comercialização dos seus produtos.



Com objetivo de ter um melhor controle de suas vendas no futuro, é recomendado que se use o mesmo e-mail em todos eles, assim o vendedor
irá receber todas as comunicações sobre seu pedido num mesmo lugar.  Alguns irão requerer uma assinatura anual, tais como: Costco e Sam’s
Club.  Outros necessitam somente de uma inscrição gratuita, tais como: Walmart, Bed Beth & Beyond, Buy Buy Baby, Zoro, Overstock e etc...

Como funciona o DS:
1. Você escolhe o fornecedor que trabalhe com DS (Dropshipping Friendly), possua possibilidade de comprar online, e escolha seus

produtos;
2. Lista o produto na AMAZON, por um preço que você possa ter o lucro que deseja. Iremos mostrar algumas ferramentas importantes

para lhe ajudar a tomar a decisão correta.  Até este momento, você não terá gasto nada;
3. Quando fizer uma venda, a AMAZON irá lhe notificar via e-mail.  Caso você opte a usar o Ecom Solution como seu software de gestão,

suas ordens serão recebidas no Ecom também;
4. Vá até o site do seu fornecedor (Walmart, Bed Bath & Beyond, etc) e faça a compra normalmente, como se fosse comprar para você.  Na

hora de finalizar a compra, coloca o Nome e Endereço do seu cliente da AMAZON no seu pedido, ao invés do seus dados.  Assim, o
fornecedor irá entregar o produto direto na casa do seu cliente.

5. Assim que você receber a confirmação de envio do seu fornecedor, você faz a confirmação da ordem para seu cliente e assim
a AMAZON  libera o pagamento para o próximo período.

Esta é a forma mais segura para começar a vender a AMAZON.

Abaixo você encontrará um diagrama da funcionalidade do Dropshipping.

  Alguns Exemplos do Droshipping



Exemplo 1:  Comprar o produto na Bed Bath & Beyond por $34.99 e vender na Amazon por $ 44.39.

Exemplo 2: Comprar o produto no Walmart por $17.99 e vender na Amazon por $ 29.39.



Exemplo 3:  Comprar o produto na Home Depot por $215.57 e vender na Amazon por $ 299.00.




