Remarketing na Pratica

Dia 1: Pessoa te chamou e recebeu a mensagem de saudagdo, vocé enviou
os dudios conforme foi ensinado e quebrou as objecdes dela

Dia 2: Vendeu ou acabou a conversa e ela néo comprou
obs: se vendeu vocé ok, basta seguir o passo da aula “fechamento da venda”
obs: se ndo vendeu, siga 0s passos abaixo

Dia 4 (2 dias depois sem nenhuma interagéo): Mande uma mensagem
para ela com algum conteddo gratuito (pode ser uma isca digital que voce
criou ou do produto), ou convidando para o seu canal do Telegram caso
vocé tenha

obs: nesse momento vocé inclui ela na sua lista de transmissédo

Dia 11 (7 dias depois da Gltima interagéo): Remarketing por lista mandando
prova social pra gerar desejo (seus resultados ou de alunos que voce pode
pegar na pagina de vendas) mande de 3 a 4 imagens + um texto, por
exemplo:

R$5.397.
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Oie, tudo bem?

Vim te mandar aqui alguns resultados que tive essa semana aplicando o
método &

E ai, quando vocé vem para o time? o 1437

Dia 18 (7 dias depois da Gltima interagdo): Remarketing por lista mandando
resultados de alunos/curso por dentro com 3 imagens e um textinho



Dia 20 (2 dias depois da Gltima interagéo): Mandar oferta com
intensificagdo, ou seja, oferecer desconto ou alguns bénus seu exclusivo
deixando claro que é somente aquele dia (por tempo limitado), por
exemplo:

Oiee, como vocé ta? Lembrei de vocé hoje &5
O JEC ta com uma condigdo especial! Onde:

O treinamento complete com todos os bonus + mentorias ac vivo toda semana
+ meu suporte personalizado

Esta com um desconto de R$100

Talvez essa seja a chance gue vocé tava esperando pra poder ter acesso a
estratégia que hoje eu usa pra viver da internst

Se quiser aproveitar me manda um ok que eu te mando o link pra vocé fazer
sua inscrigio e garantir perque eles liberaram isso somente HOJE )

Qi

eu quero sim e

me manda o link pfur

Dia 22: Mandar novamente provas sociais e comegar o remarketing todo
novamente até ela comprar

Observagdes importantes:

1) E sempre importante vocé compartilhar provas sociais nos seus status. Isso

contribui para aumentar o desejo e a confianga

2) Se as pessoas pedirem ou acabarem comprando, retire elas da lista renomeie e

coloque a etiqueta nela para néo ficar ofertando mais

3) Néo seja desesperando em ficar mandando link para as pessoas, vé

conversando e gerando desejo nelas




