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< PERSONALIDADE

Para qualguer pessoa que esteja na internet disposta a
Influenciar seus seguidores, ou seja, a fazer com gque as Pessoas
adotem atitudes preciosas, é necessario ter personalidade.

Lance suas tendéncias e seja uma figura com tanta
personalidade que as pessoas passem a te imitar.

Quando vocé Influencia e tem personalidade, as pessoas vao
comecar a te copiar e isso nao pode te incomodar. Por este
motivo, € preciso saber gquem VOCEé €& e quais sSao as suas
caracteristicas.

Ainda que todo mundo no seu mercado faca uma determinada
COIsa, tem a ver com VOCE, cCOm O que VOCEé &, cCom O gque VOcCé
acredita?

O gue te diferencia de todo mundo?

E a partir disso que as pessoas irdo se identificar com vocé.

De que maneira VOCE vai se expressar?

De que maneira vVoceé vai se colocar para a sua audiéncia?
Como se destacar no meio da multidao?

O gue fazer para se diferenciar?

Demonstre a sua personalidade, autenticidade e originalidade.

Nao se neutralize. Desenvolva a persona que vocé vai colocar no
seu perfil.




<@ VALORES

Quals sao 0s seus valores?

Quais vocé vai levar para frente das cameras e para o seu
conteudo?

Os valores vocé mostra muito mais vivendo do que falando
sobre eles.

Os valores permitem que as pessoas se identifiguem ou se
afastem de vocé.

Uma pessoa que influencia nao tem medo de desagradar.
Mostre como VOCE vence as suas proprias objecoes.

Influenciamos nao sé para vender, mas também para fazer
mudancas de habitos.

REPETICOES

Nao influencie a audiéncia apenas a comprar de vocé. Antes é
preciso criar uma comunidade, criar um publico que esteja
proximo e divida esses valores com VOcCe.

Para Iinfluenciar &€ necessario criar uma narrativa e uma
repeticao na cabeca dos seus seguidores para que as pessoas
naturalmente tenham vontade de te imitar.

Para a comunicacao ser eficiente €& preciso ter repeticao, nao
exatamente igual todo dia, mas sempre atualizando a mesma
mMmensagem gue VOCcé quer passar.

Quais repeticdes voceé ja cria no seu perfil e quais vocé pode
criar a partir de agora?

Faca 0 que recomenda para o0s seus clientes fazerem. Mostre
suas repeticdes. Mostre as coisas que vocé pratica nodiaa dia e
gue te ajudam a ser uma pessoa melhor, gue aumentam a sua
autoridade e que levam a audiéncia a se aproximarem mais de
VOCE.




As pessoas compram de quem elas se identificam.

Esteja sempre presente. As pessoas querem ver a construcao
das coisas.

Crie um movimento e influencie a sua audiéncia a fazer a
mesma coisa.

PALAVRAS E GIRIAS DA COMUNIDADE

Quais palavras vocé usa com a sua galera?
Quais as palavras que vocé repete?

E muito bom ter uma maneira de direcionar e se dirigir com a
sua audiéncia, pois cria vocabulario de comunidade e gera
sensacao de pertencimento.

Influenciamos em micro decisdes nha vida das pessoas, Nnao
somente na internet, mas dentro de casa tambéem.

Influenciar é criar repertdrio e relacionamento a todo momento.
Crie 0s seus repertorios.

<@ SEJA PRESENTE

Esteja presente ao maximo nos stories.

O seu poder de Influéncia sera primordialmente feito nos
stories que é onde vocé conseguira construir a rotina.

Fale como se ja tivesse uma grande audiéncia te
acompanhando.




< PIADAS INTERNAS

Piadas internas saoc 0 gue mais unem as pessoas.

Muitas vezes, as pladas internas surgem de haters que vocé
recebe. Crie uma brincadeira com isso, dé a chance das pessoas
participarem, pois ISSO € bom para 0 seu engajamento e para a
criacao de comunidade, formando lacos afetivos.

Permita que as piadas internas surjam e durem.

< NOS CONTRA ELES

Vocé é contra o que&, exatamente?
O gue vocé nao faz?

As pessoas gostam de seguir guem se posiciona, guem deixa
claro guem é e guem nao é.

Quem voceé nao &7
O gue vocé tem de diferente?

AO se posicionar, vocé perdera seguidores, mas os que ficarem
serao cada vez mais fiéis.

Seu trabalho é sempre deixar claro guem vocé quer gue te siga
e guem nao quer.

<€ LIDERANCA

Quais sao as coisas gue Vvocé nao tem medo de falar e se
posicionar?

O seguidor guer que Vocé se arrisque, quer gue voceé fale coisas
que ele nao tem coragem de falar, inclusive para poder
compartilhar.




< POLEMICAS

Qual seu posicionamento diante das polémicas gue interessam
para vocg, que tenham relacao com o seu nicho, com 0s seus
valores e sua personalidade?

O gque voceé esta disposta a encarar?

Nao da para ficar em cima do muro em relagcao a tudo. Em
algumas situacoes vocé precisa se posicionar, principalmente
no que for relacionado ao seu nicho. E preciso deixar a sua
audiéncia ciente do que voceé acredita em relacao a internet.

< ROTINA DE STORIES

Crie um ritual matinal. Crie uma cultura de interacao. Pense em
algo que funcione para vocg, sem dar muito trabalho.

Faca um script, se necessario. Isso vai facilitar muito fazer
stories.

Atualize sempre as pessoas, pols elas nao acompanham o seu
perfil diariamente.

CRIACAO DE CONTEUDO COM A COMUNIDADE

Deixe as pessoas participarem do seu conteudo. Gere
oportunidades de conexao.

Nao deixe de trazer assuntos da sua comunidade que vocé acha
gque pode render nos seus stories. Essa € mais uma
oportunidade de influenciar.




< INFLUENCIA

A Iinfluéncia nao se da sé pelo que vocé fala, mas também pelo
gue voceé faz, pelo que mostra, como aparece, se veste e como
se comporta no geral.

Ajude as pessoas a entenderem o valor do seu produto/servico.
Por que vale a pena as pessoas investirem? O qgue muda nha vida

delas?

Ninguém qguer seguir uma conta pequena. Naturalmente, vocé
vera a sua audiéncia crescer guando se comportar como uma
pessoa grande.

< [NFLUENCIA DE COMPORTAMENTO

Influencie comportamentos antes de influenciar a compra do
seu produto/servico.

Busque Influenciar  outras  coisas  que nao  sejq,
necessariamente, a compra do seu produto.

E muito dificil o seguidor j& chegar comprando seu produto/
servico de maior valor. O mais comum €& que ele pegue
peguenas dicas mais baratas até ganhar confianca.

< DIRECIONAMENTO

Mostre a direcao. Para onde vocé quer levar os seus seguidores?

Que transformacao vai oferecer? Atribua significado ao que
vocé oferece.

< SUA ORIGEM

Mostre a sua origem. Gere identificacao mostrando de onde
veio, fazendo com que as pessoas vejam que & possivel chegar
onde vocé chegou.

N ALY



Mostre seu ponto de partida e nao apenas o ponto de chegada.

Traga provas sociais, Isto &, se mostre como 0 seu proprio avatar
transformado, ou mostre o depoimento de outras pessoas que

aplicaram e tiveram resultado.

< INFLUENCIA INDIRETA

Divida o que vocé consome no dia a dia para desenvolver uma
iInfluéncia indireta.

As pessoas gquerem um pedacinho seu, Isto €, querem ter algo
Igual ao que vocé tem para se sentirem mais perto de vocé.

Quando vocé comecar a ser lembrada no offline terd
conseguido criar senso de comunidade, pertencimento e

proximidade.

< INFLUENCIA X SEGUIDORES

Vocé nao precisa de muitos seguidores para ser influente.
Existemn muitas pessoas grandes na internet e com zero

iInfluéncia.

Vocé é muito mais influente do que imagina. No entanto, so
sabera se testar.

Conquiste o seu poder de influéncia!
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