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 05
Qualificando a oportunidade

Agora que você já conseguiu criar um cenário de uso com a matriz, ficou mais fácil encaixar sua solução na necessidade

do cliente, certo?

Que tal fazer um exercício de qualificação da oportunidade e validar se todas as “perguntas-chave” estão respondidas e

você pode formalizar uma proposta?

Utilize o questionário abaixo:

Caso tenha respondido algum “NÃO”, o que você pode fazer para contornar essa objeção?


