HISTÓRIA PARA VENDER MILHÕES

Sugestão: assistir várias vezes a aula em vídeo.

1. EMOCIONAL
As pessoas realizam compras através do seu estado emocional.
Saber atingir esse estado emocional da pessoa é muito importante.
É ele que faz a pessoa agir com impulso e assim a realizar as compras.

Existe uma estratégia para atingir esse emocional “compulsivo” da pessoa:  contar uma história. 
Mas, contá-la da maneira correta, através de uma sequência que funciona.
O que está por de trás de uma historia que conecta muito, é a imaginação.

Ao imaginarmos algo ou uma situação, isso acessa o maior poder que temos dentro da nossa mente: o subconsciente. E com isso, cria um desejo muito forte dentro de nós que faz com que queiramos agir.
 
A técnica para fazer as pessoas imaginarem algo é contar umas histórias com riqueza de detalhes.

Funciona Muito: Juntar uma sequência de fatos e somar com a dor forte do seu cliente, lead. 

2. HISTÓRIA QUE CONECTA

· Sua - Jornada do Herói 
· Historia de outra pessoa - Jornada do Herói

Entre a promessa e o inicio da história você tem que colocar uma conexão, pois quando não há conexão o impacto não é o mesmo. Por exemplos: não precisa se preocupar, pode ficar tranquilo, inclusive, fique tranquilo.


1. Falsos fracassos: tentativas falhas.

Tentar, por diversas vezes, soluções para resolver o problema e não conseguir.
 
· Escreva 3 ou 4 fracassos

2. Situação de dor cotidiana: contar sua história detalhada e rica de situações do cotidiano. Pensar nas situações de onde “bate” a dor da pessoa. (Procurar em horário de lazer).
Contar a situação de dor, desde o inicio do dia (acordar) até o final (dormir), detalhado com riqueza.
Exemplo: história de ejaculação precoce e emagrecimento contado em aula.
3. A virada: contar como melhorou a vida, como solucionou o problema (Aqui entra o produto/ serviço que será vendido por você).

4. Conteúdo: colocar o que foi prometido no inicio da história.
Exemplo: 2 dicas, 3 receitas, 4 coisas, 1 técnica e etc.

Exercícios:
1. Anotar 6 falsos fracassos (do público e do produto do seu nicho).

2. Escrever uma história, que conecta, transformadora.

3. Escrever todas as dores do seu avatar


Antes de contar a história:
· Fazer a promessa (nesse vídeo, nesse artigo, nesse e-book). 
· Contar a história. 
· Fazer uma conexão para ficar conexo e assim deixar muito impactante. 
· Usar as palavras: inclusive, não precisa se preocupar, pode ficar tranquilo.  (tornar impactante)


Resumo:
 HISTÓRIA QUE CONECTA
 Jornada o Herói - sua
  
 Jornada do Herói – de outra pessoa

        
       Fique tranquilo             Tentativas
Falsos fracassos
       Inclusive                         3
Situação de dor cotidiana (com riqueza em detalhe)	
                             Inicio do dia
                   Final do dia









