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FERNANDA ROLIN. AUMENTANDO O LUCRO DA SUA LOJA

EXERCICIO 04

Eu Sou Lucrativa Para a Minha Loja?

Sua loja vender bem que bater todas as metas
nao significa que vocé tenha uma loja
lucrativa!

Tem loja que da dinheiro e € lucrativa, mas
Nnao para toda Dona de Loja!

Sem saber vocé pode estar sendo o principal
agente da falta de lucro na sua empresa.
Daqui pra frente, trate a sua loja.

Independente do tamanho dela como uma
empresa. Uma empresa precisa ter uma conta
bancaria juridica e vocé como pessoa fisica,
precisa ter uma conta pessoa fisica para
bancar suas despesas pessoais.
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MISSAD 0]

A primeira missao do dia sera vocé fazer uma
analise da sua vida pessoal. Quanto vocé, sua
casa custa mensalmente? Vocé ja parou para
colocar na ponta do lapis todas as despesas que
vocé tem todo més com vocé, sua casa e sua
familia?

Se vocé nao sabe quanto vocé custa por mes,
neste mMomento eu quero te convidar a fazer essa
conta e descobrir tudo sobre seus gastos
pessoails.



MISSAO DO DIA - FASE 1

COLOQUE ABAIXO TODAS AS DESPESAS QUE
VOCE TEM MENSALMENTE
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MISSAD 02

Agora gue voceé ja tem ideia de suas despesas,
VOCé tem que avaliar se a sua loja suporta bancar
seu padrao de vida.

Se vocé chegar a conclusao que para manter
tudo o0 que vocé consome meEs a méEs o seu pro-
labore ficaria muito alto, de duas uma, ou vocé
tem gue cortar gastos e isso significa baixar o
padrao de vida ou a 2% opc¢ao € vocé buscar uma
renda paralela para complementar seus ganhos
e vocé manter o nivel de vida que esta
acostumada!
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ATENGAO!!

A 27 missao é se vocé mistura suas despesas
pessoais com as despesas da loja AGORA E A
HORA de fazer a separacao do joio e do trigo.
Tenha uma conta bancaria para vocé e use-a
para suas contas. Peca um cartao de crédito para
VOCé e use com tudo o que for destinado a vocé,
sua casa e sua familia.

Dica importante: Nao use mais o cartao de
crédito da loja e nem o de débito. Se for dificil
Nao cair na tentacao de usar a dica é

NAO CARREGUE OS CARTOES DA
LOJA COM VOCE!
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MISSAD 03

Agora que voceé ja sabe a ordem de grandeza das
suas despesas pessoais, esta na hora de elaborar
um pro-labore para vocé.

Pro-labore € o nome dado para o salario da dona
da loja que trabalha na loja.

Para vocé que tem duvida do quanto é saudavel
para sua loja, a melhor conta a se fazer ndao é o
guanto vocé custa por més, esse valor deve ser
coerente para nao onerar a sua loja e
comprometer o seu fluxo de caixa.

Entao pense o seguinte, guanto custa uma
gerente na sua loja entre salario fixo e uma
Mmeédia de comissao? Pronto, esse € o valor ideal
para a sua loja te pagar mensalmente.



MISSAO DO DIA - FASE 3

COLOQUE ABAIXO O SEU PRO-LABORE MENSAL
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