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WELCOME TO THE LTV TRIBE
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Deixe nos comentarios seu nome e sua profissao atual
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MATEUS DIAS

Me chamo Mateus Dias e sou especialista
em Estratégias e Funis de Marketing para
Infoprodutos.

Atualmente tenho o maior canal de Funil
do Brasil, alcancando mais de 59 milhdes de
pessoas em todo o mundo

Ja montei Funis para mais de 22 nichos
diferentes e ja faturei multiplos 7 digitos
pela internet.
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Sei do que estou falando, pois meus funis geram resultados
para todos os que aplicam.
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LTV - LIFE TIME VALUE

Valor do Tempo de Vida

E o valor de um cliente para uma empresa durante seu
relacionamento com ela.

O mercado tradicional esta acostumado a frequentemente ir
atrds de um novo cliente, enquanto que vocé pode vender varias
vezes para o mesmo cliente, alids ele ja te disse sim uma vez
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OS RESULTADOS DOS ALUNOS:

A primeira conquista a
GEntE MaNCa Esquece




CONTEUDO DO METODO LTV 2.0

Médulo 0: Fundamentos do
Marketing Digital.

Metodo LTV 2.0

Médule 2: Onde essas pessoas ®
estao?

Médule 3: Como chamar a
atencao do seu Cliente dos

Sonhos?

Médulo 4: Criagao de Ofertas
Irresistiveis

Module 7: Plantando ideias

Maodulo 8: Escalando suas Vendas

Médulo 9: Gerenciando seu
Negécio




"VOCE ESQUECE O QUE OUVE,
VOCE LEMBRA DO QUE VE,
MAS SO COMPREENDE O QUE FAZ"
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Responda o Formulario

Pesquisa Método LTV -
Purchase

sign in to Google to save your progress. Learn more

* Indicates required question

Qual a sua idade? *

O Menos de 18 Anos




3 MANEIRAS DE CRESCER SEU
NEGOCIO

Vender Vender para Vender mais vezes
mais caro mais para a mesma pesso

pessoas Recorréncia

PLACAS DE PREMIACAO

Vocé vai ser premiado de acordo com seus resultados com os
métodos ensinados no Método LTV, para isso vocé precisa atingir
o faturamento de 10k, T00k ou TM com a metodologia dos funis.
Atingido vocé vai solicitar com nosso suporte ou na area de
membros ou pelo formulario abaixo.

Precisa gravar e comprovar os resultados e em seguida sera

enviado a sua placa.
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ACEITE O SEU SUCESSO
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RESPONDA ESSAS PERGUNTAS E
ENTENDA SEUS BLOQUEIOS

Respondi.app

Circulo de
Preocupacao

Circulo de

Circulo de Influéncia

Influéncia

f Nao adianta se preocupar com coisas
0s / HABITOS das quais vocé ndo pode resolver.
DAS PESSOAS
ALTAMENTE
EFICAZES N3o importa o quanto o amiguinho
el e LR esta faturando.
——— IMPORTA O QUANDO VOCE
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RESULTADOS CONTINUOS SAO
MELHORES DO QUE RESULTADOS
RAPIDOS

DEFINA UM NICHO NO QUAL VOCE
VAI TRABALHAR.

Defina um nicho no qual vocé vai trabalhar.
Foque no poder do Networking

Grupo do Discord + Balcao dos Funis

Join the LTV Tribe Discord Server!

Check out the LTV Tribe community on Discord - hang

out with 348 other members and enjoy free voice and
text chat.

#5 - LTV Método LTV
WhatsApp Group Invite
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QUEM TENTA COLHER SEM
PLANTAR, SEMPRE ACABA
PASSANDO FOME
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ESCADA DE VALOR

R$97.000,00
MAIS CARO!
Mais imersivo
Proximidade
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DAQUI PARA BAIXO
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(%) Tempo para se ter
resultados

Mentoria em

Minicurso,
Datasheet,Acervo,
Swip File, Planilha
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MODELO DE ESTRUTURACAO DE
EMPRESAS MILIONARIAS:

1.Aquisicao (Trazer Leads e Clientes).

2.Vendas e Comercial (Converter Mais Vendas).
3.Gestao de Pessoas e Processos (Sistemas).
4.Fidelizagao (Recorrencia, Sales Farming, Re Compra).
5.Financeiro (Ganhar muito e gastar muito).



http://t.me/cursossgratisbr

