


EXEMPLO

4 gatilhos mentais que você precisa conhecer agora! 

Reciprocidade
sugere que o ser humano tem a tendência natural a responder uma ação positiva 
com outra ação positiva. É o famoso “gentileza gera gentileza”.
Autoridade
sugere que o ser humano tende a obedecer/credibilizar quem ele julga como 
superior, por uma questão de respeito.
Prova Social
Conclui que somos influenciados pelos outros em nossas decisões e, quanto mais 
pessoas optam por algo, mais as outras são levadas a tomar a mesma atitude.
Escassez
Rapidamente acionado quando estamos em posição de perder algo. Com isso, 
nosso cérebro reage de forma emocional (parte do cérebro límbico) e tenta evitar 
essa sensação.




