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 12
Questão 10

Aproveitando sua visita a esposa de Tom pede uma dica para como negociar seu automóvel semi-novo com

apenas 10.000 km rodados. Ela precisa vendê-lo para comprar um mais novo e não sabe ao certo como proceder.

O carro vale R$ 60.000 pela tabela de mercado mas ela precisa receber pelo menos R$ 58.000 para poder comprar

seu novo carro. Ela pergunta para você quanto ela deve pedir pelo automóvel no anúncio de jornal.

Baseado nos seus conhecimentos de barganha você sugere...

Selecione uma alternativa

Que ela peça R$ 58.000 e não aceite ofertas, este é o valor que ela precisa e conseguirá vender mais rápido
desta maneira.

Que ela peça R$ 59.000 pois é um valor intermediário entre o valor que ela está na pior das hipóteses
disposta a vender e a média de mercado.

Que ela peça uma avaliação na concessionária onde vai comprar o carro novo e depois decida que valor
vai pedir no anúncio de jornal.

Que ela peça R$ 60.000 pois é a média de mercado.

A

B

C

D


