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1. What do you think of our new goals?

O que vocé acha dos nossos novos objetivos?

—

1.1 What’s your impression of our new goals?
Qual é sua impressao sobre nossos novos objetivos?

1.2 Do you approve of our new goals?
Vocé aprova nossos novos objetivos?

1.3 Do you agree with our new goals?
Vocé concorda com nossos novos objetivos?
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2. It’s doable, but it’s a pretty tall order.

E factivel, mas é uma exigéncia bem grande.
- 2.1 It’s plausible, but it’s quite difficult.
E plausivel, mas é bem dificil.

2.2 We can do this, but it’s going to be hard.
Podemos fazer isso, mas vai ser dificil.

2.3 It’s possible, but it’s quite a task.

E possivel, mas é uma tarefa e tanto.
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3. | feel like we’re doing very good work around

here.
Eu sinto que estamos fazendo um trabalho muito bom por
aqui.

-

3.1 I am very happy with the work we’ve been doing here.
Estou muito feliz com o trabalho que a gente tem feito aqui.

3.2 | think we’re doing an amazing job.
Eu acho que a gente esta fazendo um trabalho sensacional.

3.3 We’re doing an outstanding job.

Nos estamos fazendo um trabalho espetacular.
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4. We’re gonna have to work extra hard.
Vamos ter que trabalhar duro pra caramba.

—

4.1 We’re going to need to focus all our energy on this.
Vamos ter que focar toda a nossa energia nisso.

4.2 We’ll need to really apply ourselves to this task.
Vamos ter que realmente nos aplicar nessa tarefa.

4.3 We’ll have to put a lot of effort into this.

Vamos ter que colocar bastante esforco nisso.
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5. Management knows we can achieve that.
A geréncia sabe que a gente consegue alcancar aquilo.

-
5.1 Management trusts us on this.
A geréncia confia na gente para isso.

5.2 The shareholders know this can be done.
3 Os acionistas sabem que isso pode ser feito.

5.3 The board of directors is confident we can achieve this.
O conselho de administragao esta confiante que a gente consegue

alcancar isso.
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6. It comes with the territory.
Ossos do oficio.

6.1 It is what it is.
E o que é.

6.2 That’s part of the job.
Isso faz parte do trabalho.

6.3 No surprises there.

Nenhuma surpresa.
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7. Do you have any ideas so far?
Vocé tem alguma ideia até aqui?

7.1 Any ideas?
Alguma ideia?

7.2 Did you think of something?
Vocé pensou em alguma coisa?

7.3 Do you have any suggestions so far?

Vocé tem alguma sugestao ate aqui?
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8. We’re gonna have to discuss it a lot.
Vamos ter que discutir muito isso.

" 8.1 This will need to be thoroughly discussed.
Isso vai ter que ser discutido com atengé&o.

8.2 We’ll need to talk this over.
Vamos precisar conversar sobre isSso.

8.3 We should take some time and discuss this.

NoOs deveriamos tirar um tempo e discutir isso.
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9. That might actually tie into our other priority.
Aquilo pode, na verdade, se alinhar com a nossa outra
prioridade.

" 9.1In fact, that might be connected to our other priority.

Na verdade, aquilo pode estar conectado com a nossa outra
prioridade.

. 9.2 That could actually be related to our other goals.
Aquilo pode, na realidade, ter relacao com nossos outros objetivos.

9.3 This might contribute to our other task.
Isso pode contribuir com nossa outra tarefa.
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10. Having a solid customer outreach method will

bring us closer to our sales goal.
Ter um metodo forte de alcancar clientes vai nos deixar mais
perto de nosso objetivo de vendas.

" 10.1 Approaching our customers will help us achieve our
sales goals.

Nos aproximar dos clientes vai nos ajudar a alcangar nossos objetivos
de vendas.

10.2 Being close to our customers will be essential if we
want to reach our goals.

Ter proximidade com nossos clientes vai ser essencial se nos
quisermos alcangar nossos objetivos.

10.3 Listening to our customers’ demands is an important
part of our goals.

Dar ouvidos as demandas de nossos clientes € uma parte importante
de nossos objetivos
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11. It sounds like you have a plan.
Parece que vocé tem um plano.

" 11.1 It sounds like you’ve thought this through.
Parece que vocé pensou bem nisso.

11.2 It seems like you’ve prepared for this.
Parece que vocé se preparou para isso.

11.3 It looks like you’ve got a plan.
Parece que vocé tem um plano.
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12. |1 was looking over the contracts from last year.
Eu estava dando uma olhada nos contratos do ano passado.

—

12.1 | was taking a look at last year’s contracts.
Eu estava dando uma olhada nos contratos do ano passado.

12.2 | was perusing the contracts from last year.
Eu estava averiguando os contratos do ano passado.

12.3 | was going through the contracts from last year.
Eu estava analisando os contratos do ano passado.
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13. We can leverage this to reach more corporate

clients.
Podemos alavancar isso para alcangar mais clientes
corporativos.

13.1 We can make use of this to reach more private clients.
Podemos usar isso para alcancar mais clientes privados.

13.2 We could use this to our advantage, in order to reach
more clients.

Poderiamos usar isso para o nosso bem, para alcancar mais clientes.

13.3 We can reach more corporate clients by leveraging
this.

Podemos alcancar mais clientes corporativos alavancando isso.
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14. We should try to create a stronger online profile.
Nos deveriamos tentar criar um perfil online mais forte.

—

14.1 We should cultivate an online presence.
A gente deveria cultivar uma presencga online.

14.2 We should make ourselves known in social media.
A gente deveria se tornar conhecido nas redes sociais.

14.3 We should use online media to raise our profile.
A gente deveria usar midia online para ficar mais conhecido.
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15. That’s outside my field of expertise.
Isso esta fora da minha area de conhecimento.

—

15.1 That’s not my specialty.
Essa ndo é minha especialidade.

15.2 That’s not within my skill set.
Isso nao faz parte das minhas habilidades.

15.3 That’s not my strong suit.

Isso nao é o meu forte.
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16. I’m sure they can advise us.
Tenho certeza de que eles podem nos aconselhar.

—

16.1 I’'m sure they can lend us a hand.
Tenho certeza de que eles podem nos dar uma mao.

16.2 I’'m certain they can assist us.
Estou certo de que eles podem nos dar uma assisténcia.

16.3 I’'m positive they can help us.
Tenho certeza de que eles podem nos ajudar.
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