Como escrever a
PROMESSA do seu produto

Live #007




O que € Promessa no
Marketing Digital?




SCRIPT DE UMA OFERTA
- APRESENTACAO

- SUPER PROMESSA

- PLAUSIBILIDADE

- HISTORIA

- CONTEUDO

- O QUE E O CURSO

- BONUS

- PRECO

- GARANTIA

- FACA SUA DECISAO AGORA




Q maiscasal

Coloque as pessoas

certas nas tarefas
certas e nunca mais
tenha retrabalho.

s rafacarlos1988

Responder >

Alcance os clientes
certos e aumente
suas vendas!

% danielhenriquefotografia
Responder >

Seu casamento
merece a melhor
recordacao

Responder >

obvia demais




-_% juliocsmessias

Fazer Anuncios
criativos e aumentar
a conversao de acao

ﬁ micheleviruel

Responder > Te ajudo a otimizar seu

tempo na producgao de
conteudo e aumentar
seu faturamento!

Responder >

2 promessas




}? thomas.alvarenga

Ganhe de 15 a 30 mil
reais por més como
programador
trabalhando de casa

Respondeu D

promessa longe da realidade
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Vou dizer se sua PROMESSA ¢é boa
ou ruim e por qué &

Ganhe de 15 a 30 mil reais

por més como programador
trabalhando de casa

Vocé vai der parap que jaf:
10k/mes e querem ir pra casa doa 15k - 30k?

Se aresposta for nio, eu diminuiria esse
valor. A gente cai na tentagio de querer
fazer a promessa ser super sexy quando ma
verdade ela te d ta com seu

Eu acho que pra muita gente, ganhar 15k no
mes é uma realidade tao distante que ele
simplesmente para de te dar atengio por
isso. A promessa th tem que soar como algo
real na cabecga do cara, ele precisa ver que é
possivel, mesmo que vocé ainda nio tenha
falado nada.

Que tal: “|
comoiProgramador’”’ (melhora?)

® Y - T
Visto por 837 Compartilhar Destaque Mais

promessa longe da realidade




Q amambaitv

Formula de
vendas online

Responder D

nome de produto?




& fernandaferreiracoach

Supere seus problemas
emocionais e torne-se uma
mulher segura,
autoconfiante e equilibrada

Responder >

niao tente adivinhar o que seu avatar
quer...




(I% priscilauemura

Caminhe com confianga

na vida entendendo a
sua postura e emocgoes.
Lidere a sua vida.

ﬂ daymartineez
Responder >

Lucrando com

Tatuagem, ganhe 5k
més tatuando em até
90 dias

Responder >

confusao




ﬁ thaiscruzmh

Transforme o seu
Instagram em um
canal de vendas

Responder >

abstrata...




-

o dellamarque
&

A estrutura essencial
para que o seu
sucesso digital se
torne inevitavel...

Responder >

bulishit




Como fazer a sua PROMESSA?




PASSO 1

ENTENDER O QUE E
PROMESSA UNICA DE VALOR







PASSO 1

3 Caracteristicas de uma PUV.




PASSO 1

UNICO, UTIL E SIMPLES




PASSO 1

1- UNICO: N3o precisa criar um produto que
Nao existe ainda, vocé apenas precisa
mostra-lo como se ele fosse o Unico.




PASSO 1

2 - UTIL: Parecer Unico ndo é suficiente se os
beneficios do produto nao sao desejaveis,
logo cuidado ao escolher uma promessa
que pareca gque seu produto € unico mas
gue nao seja utilizavel, ele precisa ver que é
unico e pode ser usado.




PASSO 1

3- SIMPLES: Sua PUV é foda mas nao esta
exposta de forma simples, € um pouco
complicada de entender? Esqueca. Ela além
de uUnica, util ela precisa ser simples.
Lembre-se: Se é dificil de explicar ou

entender € um sinal que suas vendas irao
muito mal.




PASSO 2

Liste as caracteristicas do seu produto




PASSO 3

Para cada caracteristica liste seus beneficios




O exemplo do lapis




O exemplo do lapis

Caracteristicas

Beneficios




O exemplo do |apis

Caracteristicas

Beneficios

Feito de madeira

Diametro padrao

Borracha na ponta




O exemplo do |apis

Caracteristicas

Beneficios

Feito de madeira

Facil de apontar

Diametro padrao

Confortavel para segurar

Borracha na ponta

Corrige erros facilmente




O exemplo do lapis

Beneficio 1

Facil de apontar, se cair no chao nao
sera um problema, nao perde tempo,
um lapis que dura 3x mais que um lapis
comum, € como se comprasse 3 |lapis
em 1, custa o mesmo preco de um lapis
de menor qualidade, (e por ai vai)




O exemplo do lapis

Beneficio 1

Facil de apontar, se cair no chao nao
sera um problema, nao perde tempo,
um lapis que dura 3x mais que um lapis
comum, € como se comprasse 3 lapis
em 1, custa 0 mesmo preco de um lapis
de menor qualidade, (e por ai vai)




Escolha o beneficio que responda a
pergunta automatica que seu cliente vai

fazer que é:
Se eu ler/assistir/comprar... o que eu

ganho com isso?




A Promessa poderia ser...

O LAPIS QUE DURA 3X MAIS DO QUE
QUALQUER LAPIS COMUM




A Promessa poderia ser...

O LAPIS QUE DURA 3X MAIS DO QUE
QUALQUER LAPIS COMUM

UNICA, UTIL, SIMPLES







A maioria das promessas mais
efetivas, mostram a sensacido pro
prospecto em como eles
enquanto usam o seu produto ou
como eles serao vistos por outros.




Grandes promessas, requerem grandes provas.




DESCONSTRUINDO PROMESSAS
DE GRANDES PLAYERS




Como transformar R$ 1500 reais em R$ 1 Milhao




COMO ;-
P AZER VENDIDOS
AMIGOS

& INFLUENCIAR
PESSOAS i

O GUIA CLASSICO E DEFINITIVO PARA
RELACIONAR-SE COM AS PESSOAS

DALE

Companhia
Ednoro Nacional




O pior ano da sua vida




AARTE
0DOBR

oo TRABALHO
NAMETADE




Como fazer um R$ 100 mil reais em 7 dias




AMPLIADO E ATUALIZADO

Trabalhe 4 Horas

FUJA DA ROTINA, VIVA ONDE QUISER
E FIQUE RICO

TIMOTHY FERRISS

Best-seller com mais de 53 mil

Planeta ESTRATEGIA exemplares vendidos no Brasil
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Transforme palavras em uma maquina de vendas




