
Como escrever a 
PROMESSA do seu produto

Live #007



O que é Promessa no
Marketing Digital?



SCRIPT DE UMA OFERTA
- APRESENTAÇÃO
- SUPER PROMESSA
- PLAUSIBILIDADE
- HISTÓRIA
- CONTEÚDO
- O QUE É O CURSO
- BÔNUS
- PREÇO
- GARANTIA
- FAÇA SUA DECISÃO AGORA



óbvia demais



2 promessas



promessa longe da realidade



promessa longe da realidade



nome de produto?



não  tente adivinhar o que seu avatar 
quer...



confusão



abstrata...



bullshit



Como fazer a sua PROMESSA?



ENTENDER O QUE É
PROMESSA ÚNICA DE VALOR

PASSO 1



DEFINA A SUA
PROMESSA ÚNICA DE VALOR

PASSO 1



3 Características de uma PUV.

PASSO 1



ÚNICO, ÚTIL E SIMPLES

PASSO 1



1 - ÚNICO: Não precisa criar um produto que 
não existe ainda, você apenas precisa 
mostrá-lo como se ele fosse o único.

PASSO 1



2 - ÚTIL: Parecer único não é suficiente se os 
benefícios do produto não são desejáveis, 
logo cuidado ao escolher uma promessa 
que pareça que seu produto é único mas 
que não seja utilizável, ele precisa ver que é 
único e pode ser usado.

PASSO 1



3- SIMPLES: Sua PUV é foda mas não está 
exposta de forma simples, é um pouco 
complicada de entender? Esqueça. Ela além 
de única, útil ela precisa ser simples.
Lembre-se: Se é difícil de explicar ou 
entender é um sinal que suas vendas irão 
muito mal.

PASSO 1



Liste as características do seu produto

PASSO 2



Para cada característica liste seus benefícios

PASSO 3



O exemplo do lápis



O exemplo do lápis

Características Benefícios



O exemplo do lápis

Características Benefícios

Feito de madeira

Diâmetro padrão

Borracha na ponta



O exemplo do lápis

Características Benefícios

Feito de madeira Fácil de apontar

Diâmetro padrão Confortável para segurar

Borracha na ponta Corrige erros facilmente



O exemplo do lápis

Benefício 1
Fácil de apontar, se cair no chão não 
será um problema, não perde tempo, 
um lápis que dura 3x mais que um lápis 
comum, é como se comprasse 3 lápis 
em 1, custa o mesmo preço de um lápis 
de menor qualidade, (e por aí vai)
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Escolha o benefício que responda a 
pergunta automática que seu cliente vai 
fazer que é:
Se eu ler/assistir/comprar… o que eu 
ganho com isso?

PASSO 4



A Promessa poderia ser...

O LÁPIS QUE DURA 3X MAIS DO QUE 
QUALQUER LÁPIS COMUM



A Promessa poderia ser...

O LÁPIS QUE DURA 3X MAIS DO QUE 
QUALQUER LÁPIS COMUM

ÚNICA, ÚTIL, SIMPLES



A HISTÓRIA DO M&M´S



A maioria das promessas mais 
efetivas, mostram a sensação pro 
prospecto em como eles vão se sentir 
enquanto usam o seu produto ou 
como eles serão vistos por outros.



Grandes promessas, requerem grandes provas.



DESCONSTRUINDO PROMESSAS
DE GRANDES PLAYERS



Como transformar R$ 1500 reais em R$ 1 Milhão





O pior ano da sua vida





Como fazer um R$ 100 mil reais em 7 dias





Transforme palavras em uma máquina de vendas


