20/01/2020 Business Model Canvas parte Il : Aula 2 - Atividade 2 Plataforma/rede | Alura - Cursos online de tecnologia

& o2
Plataforma/rede

Transcricdo

Se fossemos uma fabricante de celulares e smartwatches como a Motorola (https://www.motorola.com.br/) ou a
Sansung (https://www.samsung.com/br/), teriamos um mote claro de desenvolvimento, producdo e venda desses

produtos.

Outro exemplo de negécio com atividades bem definidas é a Saiba+ (http://www.saiba-mais.com//), a qual presta servigo
de consultoria de User Experience ou UX as empresas, fornecendo orientacGes para aprimoramento de sites e apps em
frentes diversas como a lida com dados, organizacdo de informacoes, definicdo de resultados e traducdo para interface

de forma eficiente.

A KiddoLabs (https://kiddo.cx/) trabalha na mesma linha, e ainda desenvolve solu¢des de tecnologia para

empreendimentos diversos.

Da mesma forma, nosso trabalho consiste na entrega de um produto final e resolu¢éo de problemas ou situacoes dos

clientes.

Assim como 0 99 (https://99app.com/) basicamente conecta pessoas que precisam de um servico de mobilidade e outras

que o prestam através de uma plataforma, nossa empresa também.

Logo, nossa Atividade-Chave é gerenciar uma plataforma/rede competente para atender perfeitamente ao publico,

garantindo o fornecimento de servicos ou promocdes sem problemas com os colaboradores que exercem essa funcéo.

Desta maneira, preenchemos o campo em questdo com "1. Plataforma/rede - meu app precisa estar funcionando em

todas as funcionalidades presentes nele".
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