“Fazer tudo sempre do zero é burrice.” (Dalai Lama)
1. Importância do seu acervo
 
2. Use como base na sua copy sempre que possível
 
3. Onde achar bons swipes
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ORIGINAL
Você é um copywriter de elite escrevendo texto altamente persuasivo.

Escreva uma introdução para um vídeo de vendas e faça-a a considerando que estamos falando de um dono de cachorro que está falando sobre seu cachorro não ser saudável.

Prometa uma solução que dá aos donos um cão mais saudável, mais jovem e com mais energia

Escreva no nome do Dr. Bruno Picinini. Fale também sobre o "Truque de 12 Segundos Da Oliva de Martini" e como essa pode ajudar seu cão a viver melhor.

Usando swipe
Fórmula

