Nessa aula estaremos mostrando o conceito de alavancagem e sua importância para a inteligência artificial e a exponencialidade. 
Explicamos que a alavancagem visa maximizar o retorno de um recurso, como dinheiro, colaboração, conteúdo e código. Ter acesso a capital pode facilitar o ganho de dinheiro, enquanto a colaboração com outras pessoas permite alcançar resultados exponenciais. 
O conteúdo, como vídeos e podcasts, tem um custo de replicação marginal, o que significa que pode ser visto ou consumido por muitas pessoas sem grandes custos adicionais. Da mesma forma, o código também possui essa característica de custo de replicação marginal, permitindo que um programa ou aplicativo seja usado por várias pessoas sem aumentar significativamente os custos. 
Mencionamos como o Facebook é um exemplo de alavancagem, em que se pode gastar muito dinheiro em anúncios sem ter um gerente dedicado ou atenção personalizada. 
Entramos em algumas revisões manuais e percebemos que isso pode nos complicar. É interessante pensar no valor exorbitante do Facebook, mas é engraçado como o custo de replicação marginal é um fator presente em empresas desse tipo. Agora vamos ver alguns exemplos dos 4 C's da alavancagem para ficar mais claro.
Em termos de capital, o famoso YouTuber Mr. Beast é um dos maiores nomes e reinveste tudo o que ele ganha para acelerar o processo em vez de gastar em coisas supérfluas. Ele até mora no estúdio de gravação dele porque está totalmente comprometido com o sucesso.
A colaboração ocorre através de comunidades, redes sociais e desafios. Pretendemos explorar mais esse assunto no sistema expertOS.
O conteúdo clássico inclui YouTube, Instagram, podcasts e outras redes sociais. Divulgar conteúdo nessas plataformas nos ajudará a alavancar nosso negócio e também nos proporcionará dividendos no longo prazo.
O código se refere a algo que criamos e que muitas pessoas podem usar. Por exemplo, o Great Pages. Isso gera demanda de suporte, mas não é o que faz o número de usuários crescer.
Esses são os quatro pilares principais da alavancagem para o nosso negócio digital baseado na nossa expertise. Devemos reinvestir o capital que ganhamos, aproveitar as oportunidades de colaboração, criar conteúdo e considerar o uso de códigos e SAS. Acreditamos que essa é a maneira correta de conduzir nosso negócio.
É importante ter uma reserva para emergências, mas é mais vantajoso reinvestir no negócio para melhorar nossas habilidades e acelerar o crescimento. Isso nos trará resultados muito melhores a longo prazo.
A colaboração é uma forma de construir algo tão bom que as pessoas não conseguem evitar falar sobre isso. Isso tem um efeito exponencial e pode gerar resultados muito maiores.
O conteúdo também pode ser visto por milhões de pessoas, o que é uma forma poderosa de alavancagem e pode ser feito com custo zero usando apenas um celular.
O último pilar é o código, desde que seja relevante para a nossa área e possamos agregar valor a partir dele. No futuro, poderemos oferecer bônus e acesso a ferramentas que facilitem a vida dos nossos seguidores.
Vamos utilizar diferentes formas de alavancagem, mesmo que não tenhamos criado o código ou SAS nós mesmos. Isso nos permite aproveitar as vantagens dessas ferramentas para obter melhores resultados.
Essa é outra forma de encarar e utilizar a alavancagem em nosso negócio. Conforme prosseguirmos, você verá que tudo isso fará cada vez mais sentido.

