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O o4
Como transformar seu processo em uma prospeccao

1) De acordo com o exercicio das aulas anteriores, que nota vocé deu ao seu atual processo de prospeccdo?

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10

Considerando o contetido desta tltima aula, descreva de forma sucinta como vocé melhoraria este processo:
2) Quais sdo, em sua opinido, os principais pontos e aprendizados nesta aula?

3) Cruzando os pontos de melhoria que vocé identificou na questdo 01 e os aprendizados da questdo 02; qual seria a
melhoria prioritaria no processo de prospeccédo da sua empresa? Descreva a melhoria e como vocé faria para

implementar.

4) O que é necessdrio fazer para efetivar estas melhorias? Quem deve ser envolvido neste processo? Quais as métricas

devem ser acompanhadas para acompanhar e evidenciar a melhoria?
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