Como Vender Produtos de R$ 100 a R$ 500 no Instagram com Stories: Um

Plano Simples em 4 Etapas

Vender de R$ 100 a R$ 500 no Instagram pode ser simples, desde que vocé tenha
um processo bem estruturado. Este framework em quatro etapas vai pegar sua

audiéncia pela méao e leva-los de “interessado” a “comprador”. Vamos la:

1. Venda a ideia antes de ofertar

O primeiro passo é criar conexao. Antes de empurrar o produto, conte uma histéria
curta. Algo que mostre uma pequena vitéria sua ou algo que vocé observou. Nao
precisa ser nada complexo, mas algo que prenda a atengao e que seu publico

possa se ver na mesma situagao.

Por exemplo, se vocé quer vender um workshop sobre stories no Instagram,

pode comecar assim:

“S1. Esses dias eu estava mexendo no meu Instagram, e percebi que 0s stories tém

sido a minha principal ferramenta para me conectar com vocés...

S2. Eu nem imaginava o impacto que isso podia ter... Mas ai, depois de testar
algumas coisas simples — tipo ajustar o tom da minha voz, usar enquetes e deixar

mais perguntas abertas — a interagdo subiu muito!

S3. Em questao de dias, comecei a receber mais mensagens diretas e vi que varias
pessoas estavam compartilhando meus conteudos. Foi ai que percebi: ndo é so

sobre o que vocé posta, mas como vocé posta.

S4. Olha, eu tenho pensado... esse assunto de stories te interessa? Estou
pensando em fazer um workshop mostrando como eu fago tudo isso, de um jeito

bem pratico. O que vocé acha?”



[ENQUETE - vocé participaria?]
opgéao 1 -sim

opgéo 2 - claro

Aqui, vocé conta uma histéria que traz uma pequena vitéria (aumento de

engajamento) e deixa a audiéncia curiosa, pronta para a préxima etapa.

O toque final é a pergunta despretensiosa, que gera o primeiro compromisso leve

com seu publico.

Aqui vao alguns exemplos ajustados para diferentes nichos:
* Personal Trainer:

“S1. Hoje de manha, um aluno meu comentou que finalmente esta vendo mais

definigdo no abdémen, depois de meses sem nenhum resultado.

S2. A diferenga? Mudamos duas coisas simples na rotina dele: ajustamos o

intervalo entre as séries e mudamos o horario do cardio.

S3. Em poucas semanas, ele comecgou a ver mais resultados do que nos ultimos

seis meses!

S4 Estou pensando... vocé se interessaria por um workshop onde eu mostro
exatamente esses ajustes para definir o abdémen e acelerar os resultados na

academia? O que vocé acha?”
* Terapeuta:

“S1. Uma cliente me contou que, depois que comegamos a aplicar algumas
técnicas especificas, ela passou a lidar muito melhor com a ansiedade durante

0s dias mais corridos.



S2. Coisas que antes a deixavam paralisada, agora ela resolve com mais calma,
tudo usando uma técnica simples de 5 minutos que aplicamos nas sessées. Isso

me fez pensar...

S3. Vocé se interessaria por aprender essas técnicas rapidas para lidar com a
ansiedade que podem ser feitas em qualquer lugar e te ajudam a se sentir no
controle, mesmo nos momentos mais tensos? Estou pensando em fazer um mini

curso sobre isso.”
« Mentor de Produtividade:

“S1. Recentemente, um cliente me contou que estava cansado de passar o dia

inteiro ocupado, mas sem ver resultados.

S2. Estava sempre correndo atras, mas nunca avangava nas metas importantes.
Fizemos uma mudanga na organizagdo semanal dele, onde ele passou a

priorizar uma unica tarefa principal por dia.

S3. E em apenas uma semana, o impacto foi gigantesco: mais tempo livre e

resultados concretos.

S4. Estou pensando em fazer um workshop focado nessa técnica, onde vou te
ensinar como organizar suas semanas com um foco estratégico e priorizar o que

realmente importa. Vocé gostaria de saber mais?”

Essas historias oferecem uma vitéria tangivel, algo que faz seu publico pensar:

“‘Eu também quero isso.”

E a pergunta final (“/sso te interessa?”) faz com que eles ja comecem a se

comprometer mentalmente.




2. Confirme a intengao

Depois de 2 ou 3 horas, volte aos stories e mostre que houve interesse. A ideia &
reforgar que outras pessoas se engajaram com o que vocé falou, criando prova

social e aumentando a expectativa.

Mostre prints de respostas ou mensagens, algo como:

S5. “Olha s6 o que algumas pessoas disseram sobre o que compartilhei mais
cedo... Parece que muitos de vocés também estdo em busca de mais produtividade
no dia a dia. Isso é incrivel!l E, pensando nisso, eu decidi fazer workshop, trago as

informagées logo mais..."

Essa confirmacao de interesse faz com que quem ainda nio respondeu sinta que

pode estar perdendo algo valioso e que mais pessoas estao de olho.

Isso aumenta o desejo.

3. Faca a oferta

Com a expectativa alta, agora € o momento de langar a oferta. Aqui, vocé precisa

ser direto e incluir urgéncia e escassez.

No caso do workshop de stories, vocé pode dizer algo como:
S6. “Entdo como prometido, aqui esta:

Workshop ultra produtividade

Como fazer mais trabalho na metade do tempo.

O que vocé vai aprender:

a) trabalhar em blocos



b) Realizar 1 tarefa especial por dia

c) xyz..."

Investimento: R$ 147.

Mas por 24 horas, etou fazendo uma pré-venda, onde vocé pode garantir sua vaga

com um desconto exclusivo! Pagando apenas R$ 100

Ah, e os 50 primeiros inscritos ainda vdo ganhar uma o meu planner pessoal de

planejamento”

Aqui, a urgéncia (“24 horas”) e a escassez (“50 primeiros”) jogam a favor, criando

um senso de “agora ou nunca”.

4. Venda durante 2 ou 3 dias

Continue vendendo o produto pelos préximos 2 ou 3 dias, mostrando diferentes
angulos da oferta. Nem todo mundo compra logo de cara, entdo lembre-os de

varias formas sobre o valor da sua oferta.

Jogue pesado com a urgéncia: “Ultimas horas para garantir seu lugar com desconto

e bénus exclusivo!”

Exemplo:

“Estamos chegando nas ultimas horas da pré-venda! Se vocé ainda ndo garantiu
seu lugar no workshop, agora é a hora! Lembre-se: além do preco exclusivo, 0os

primeiros 50 ainda levam o bénus da mentoria. Ndo perca essa oportunidade!”

Esse lembrete final empurra quem esta indeciso para tomar acao.



Resumo das Etapas do Framework
1. Venda a ideia antes de ofertar

Conte uma histoéria especifica e envolvente. Mostre um resultado claro e jogue
uma pista do que vocé vai ensinar. Termine com uma pergunta

despretensiosa.
2. Confirme a intengao

Mostre que outras pessoas estdo interessadas. Prova social aumenta a

expectativa e o desejo.
3. Faca a oferta

Lance a oferta com urgéncia e escassez. Seja claro sobre os beneficios e por

que o publico deve agir rapido.
4. Venda durante 2 ou 3 dias

Continue promovendo o produto ao longo de alguns dias, mostrando diferentes

aspectos da oferta e reforcando a urgéncia com o passar do tempo.

Uma sequéncia completa



9:48 N\

October1 7:30PM

Recentemente, comentei sobre um
grupo que paguei R$ 120.000 para fazer
parte aqui nos EUA.

Além dos encontros presenciais a cada
trimestre, eles também tem um grupo
no Facebook (sim, Facebook) que
funciona como uma comunidade.

Na semana passada, um post em
particular me deixou intrigado: um dos
membros contando que vende um PDF
de duas paginas por 5§00 ddlares.

October1 7:30PM

Mesmo com ele detalhando a estratégia e
o contetido do PDF, fiquei curioso para
ver como era por dentro e a experiéncia
como cliente.

Como ele vende para coaches e
consultores, achei que poderia tirar algum
valor disso e decidi comprar o PDF de
duas paginas por $ 500 (R$ 2.700)

Vou contar o que encontrei...

- o ® - © + 8 ®
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October 1 7:37PM
@ See translation >

Basicamente a promessa cra:

“Estou compartilhando 2 das minhas principais
estratégias nesse PDF

A primeira pode te gera de $ 2.000 a § 10.000
em uma semana.

A segunda é mais poderosa e pode te gerar $
10.000 a $ 100.000 em uma semana.

Price: $ 500”

Eu gosto dessa objetividade. Me pareceu um
bom acordo.

“Tome meus dolares FDP “ - pensei e paguei.

9:48 \

October 1 7:42PM
@ See translation >

Ele manda o PDF por e-mail
mesmo e € isso.

Quando abri achei estranho porque
eram 3 paginas.

Mas a primeira era apenas instrucao
de uso, entao ta valendo...

Nas duas paginas seguintes ele
relata de forma extremamente

objetiva o que fazer.

Contém alguns links com exemplos
praticos do que ele explica.

E essas eram as estratégias o~
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October1 7:51PM
@ See translation >

A estratégia de $ 2.000 a $ 10.000 na
semana era basicamente a estratégia
de workshop, bem similar a que eu
executo € ensino.

. Selecione um tema

. Convide sua audiéncia

. Cobre algo entre $ 47 € $ 97

. Entregue algo que valha 10x isso
. Faga o pitch pro programa maior

Um ponto diferente é que ele usa um
grupo no Facebook pra apoiar a
entrega...

October1 8:00PM
@ See translation >

A estratégia de $ 10.000 a
$ 50.000 eu executei ontem.

Basicamente consiste em abrir um horério
na agenda (um uma tarde inteira) e
resolver um grande problema em um curto
espaco de tempo.

Faga isso em um grupo pequeno.

Eu fiz isso. Abri 4 vagas por R$ 5.000 cada
para, em uma tarde, esclarecer todas as
duavidas sobre posicionamento, oferta e
conteudo.

Entao, funcionou.

Os R$ 2.700 (§ 500) que paguei por um
PDF de 2 péginas viraram R$ 20.000

E agora, tenho o conhecimento para
replicar infinitas vezes.
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October1 8:05PM
@ See translation >

Mano, que entrega estupidal

O que quero dizer é que achei essa entrega tdo
ridiculamente simples, mas a0 mesmo tempo
genial!

Sem fric¢ao apenas instrugoes.

“Faca isso. Depois isso”

Exatamente da forma que eu gosto de entregar
conteudo.

Eu decidi replici-la para os meus clientes da

GANG.

Estou criando alguns PDFs com estratégias
diretas, coisas que podem encher o bolso deles
rapidamente.

Estard disponivel para todos os membros até
quinta-feira.

9:48 \

October1 8:11PM
@ See translation >

Naio sei o0 que vocé achou de tudo isso,
mas se for algo que tenha interesse.

Pensei em abrir como um produto avulso.
2 paginas eu acho pouco.

Vou entregar 5-6 estratégias (incluindo
essas que citei), para vocé executar em
outubro e monetizar.

Estratégias que podem te gerar (na
pratica) R$ 2.000 a R$ 100.000 nas

proximas semana.

O prego: R$ 500

Mas para validar a ideia e gerar cases
rapidos, resolvi abrir uma pré-venda dessas
estratégias por R$ 100

E algo que te interessa?

4

o + o ® - o + & ® -

Activity Create Share Highlight Activity Create Share Highlight More




9:48 N\

October1 8:13PM

@ See translation > October2 9:29AM

5 estratégias de monetizagao rapida
(atuais), passo a passo para vocé executar
e gerar R$ 2.000 a R$ 100.000 nos

prOleOS dlaS. Manda o link (237 votes)
Entregue em um PDF direto ao ponto. Ll (58 votes) 20%

Pré—Venda R$ I00 Share results

Vai rolar!

Bastante interesse! Daqui a pouco eu libero

o link da pré-venda das estratégias.
A pré-venda vai ser s6 hoje, entdo fica

atento se quiser pegar #
(o) lekout 19 %

& RO 0 + & W®

Activity Create Share Highlight More Activity Create Share Highlight More




8\

October 2 11:42 AM

PRE-VENDA NO AR

[PDF’s] RS 2k a RS 100k/semana

PDF’s com estratégias passo a passo para
vocé monetizar qualquer audiéncia. Essas
estratégias podem gerar grandes resultados

0%

- Acesso a 5 das minhas principais estratégias ATUAIS que
geram de R$2 mil a R$100 mil por execucao.

- E uma pré-venda. Os arquivos estario disponiveis em 2
dias, no dia 4/10.

- O preco de pré-venda é R$100, depois sera R$500.
- A pré-venda dura apenas 24h, comegando agora.
- Adicionei 2 bonus pra te fazer feliz agora - Ap6s a compra,

vocé recebe um workshop sobre como vender consultoria de
R$2 mil e uma estratégia pratica para aplicar imediatamente.

& Envic "PDF” para pegar &
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