Design para o Varejo



Metodologia de projeto



Para o projeto do ponto e venda € preciso
entender inicialmente a din@mica de
funcionamento de um espaco de varejo.
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A partir dai podemos pensar a circulacdo



CIRCULACAO LIVRE






LAYOUT DE TRAJETO OBRIGATORIO
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A zona de transicdo entre a vitrine e o
interior da loja € um local onde as pessoas
tendem a passar apressadas e podem nao

prestar atencdo no que esta exposto ali.

Neste caso, sugere-se a colocacdo de

expositores diante da entrada que forcem

OS consumidores a desviarem €, assim,

diminuirem a velocidade ao ingressar no
ponto de venda.



O ideal € que o consumidor possa examinar 0s
produtos que estdo em sua frente e a sua voltq,
mas, ao levantar os olhos, perceba que a certa
distdncia ha algo igualmente atraente, induzindo
a circulacdo por toda a loja. Assim, recomenda-
se a utilizacdo de expositores mais baixos na
parte central da loja e mais altos no perimetro,
de forma a ter uma configuracdo espacial do
tipo arena, que permita a visualizacdo de quase
todo o ambiente a partir de sua darea central



E desejavel que a taxa de saturacdo, isto €, a

proporcao entre as dreas destinadas
exposicao de produtos e o espaco
circulacdao, ndo seja muito elevada.
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tanto, recomenda-se que os expositores ndo
ocupem mais de 40% da area total da loja



Zona de transigao: expositores que forcem os clientes
a desviarem e desacelerarem

Areas bem dimensionadas para circulagao e
contemplagdo de produtos

Mesas para apoiar objetos pessoais das clientes

Moveis mais baixos no centro e mais i
altos nu perimeuo da loja iz 0 :

Expositores mdveis para
tornar o layout flexivel
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Expositores com produtos que atraiam
clientes ate ¢s fundos da loja, come
artigos promocionais

Espelhos posicionados estrategicamente
na loja

Arcas de estar para acompanhantes

Caixa em posicdo discreta dentro da loja






