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Headline

Crie curiosidade usando
uma dessas taticas na sua
headline

Faca uma promessa ousada

Fazer uma reclamacao ultrajante Faca uma questao

Prenda a atencdo comum
video de vendas VSL

Lead

Prepare o cenario do seu
potencial cliente com essas
ideias

Apresente um cenario Comece uma histéria

Faca um pouco de perguntas

/ ; / \ Aponte o problema através da

historia que eles irao amar

Conte sua historia Conte a histoéria deles
Conte a histéria de um cliente

Pitch

Compartilhe a solucao dos seus
problemas para conquista-los

Apresente o seu produto Explique todos beneficios

Evidencia |

Apresente a prova que o seu
e =R produto vai resolver o problema

Entenda a suas queixas Construa a sua credibilidade
Mostre testemunhos de clientes

Oferta

Descreva a oferta com
esses simples passos

Explique cada peca Construa o valor Revele o preco

Acordo
Feche o acordo e dé a eles
‘ ’ todas as razoes para agir agora

Remova riscos Adoce o preco Crie urgéncia
Fortaleca a chamada para acao CTA Um aviso severo

Q&A

Uma sessao de perguntas e
respostas que procura
responder pelo menos seis
perguntas




