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Exercicio;: Otimizando o seu Publico Alvo

A principal questdo que queremos responder neste exercicio é:

Que tipo de pessoa obteria o maior beneficio do seu produto ou servigo?
(Antes de responder, devemos responder as outras perguntas)

Conhecendo e otimizando seu publico-alvo
Pense no cliente ideal e responda as préximas perguntas sobre essa pessoa:

Qual é a idade do seu publico?

Qual é o género do seu publico? (Homens, mulheres, etc.)

Qual é o local do seu publico? Onde eles moram?

Quais sdo os interesses do seu publico?
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Qual é o maior problema do seu publico?

Qual é o maior sonho/desejo do seu publico?

Agora que respondemos a todas as perguntas, podemos ir no comeco da folha de
exercicios e responder a primeira pergunta (pergunta principal).
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