
[bookmark: _r1b7327a7beh]AVATAR
[bookmark: _7dewu9uxss6o]PESQUISAS PARA LISTA
[bookmark: _uf2wgete3ngy]PESQUISAS ABERTAS <- Esse que vc recomenda.
[OBJETIVOS]
· Quando nós falamos sobre Viver do Digital, ou seja, ter seu produto ou serviço na internet, o que você REALMENTE quer?
· Por que você está buscando isso?
· Como você imagina que vai estar quando conseguir o que quer?

[BARREIRAS]

· O que você tentou  antes e acabou não funcionando?
· Na sua opinião, porque isso não aconteceu?
· O que você está fazendo agora e não está funcionando?

[SENTIMENTOS]
· Como é que você está se sentindo em relação a isso?
[bookmark: _cu50pmcwi4mt]PERGUNTAS FECHADAS. <- Não recomendo esse tipo.
Por que você quer viver do digital?
· Dinheiro
· Liberdade
· Próprio Negócio

O que você já fez antes para tentar conseguir?
· Cursos/Treinamentos
· Tentei sozinho
· Não fiz nada

Como você se sente em relação à isso?
· Bem
· Mal
· Indiferente


[bookmark: _7ovwcg6h6aoz]PESQUISA INVISÍVEL
· E-mails ou Disparos para Grupos de Whats ou Telegram para o mesmo conteúdo com ângulos diferentes.

❗️ Para lembrar.

PERGUNTAS ABERTAS - Para entender o Avatar
PERGUNTAS FECHADAS - Para agrupar o Avatar

Usar Google Form
Usar Typeform
https://neilpatel.com/br/ubersuggest/
https://answerthepublic.com/

[bookmark: _yt8wvhrdzchx]PESQUISAS COM AUDIÊNCIA
· POSTS - VÍDEOS e seus Comentários
	Instagram: POST 
·  CAIXA DE PERGUNTAS.
· Sequência de Stories sobre um determinado assunto.
· Box de perguntas sobre o Tema.
· Selecionar uma pergunta difícil de responder.
· Melhor resposta possível
·  LIVES e INTERAÇÕES

Usar Instagram
Usar Youtube
[bookmark: _olp9m2e3s8ne]PESQUISAS COM AULAS TEMÁTICAS
· Para tirar dúvidas antes do projeto, lançamento, desafio.

Usar Instagram
Usar Youtube


[bookmark: _yig4xp3i3bqi]PESQUISAS COMENTÁRIO
Livros Prováveis Amazon. 
Você também
· comentários
· marcações









[bookmark: _24zd8pfd1sq]BRIEFING DO AVATAR

Avatar- nome fictício: Luiz
Faixa:
Pequena História:
Escala de Consciência:
[ ] 1 - Não sabe que tem um problema.
[ ] 2 - Sabe que tem um problema, mas não sabe se existe solução.
[ ] 3 - Está procurando uma solução.
[ ] 4- Conhece vários produtos diferentes que oferecem solução mas não sabe qual escolher.
[ ] 5- Escolheu o produto do Avatar, mas espera uma boa oferta.
Dores - O que incomoda?
Barreiras - Por que ele não consegue se livrar das dores? O que ele tentou?
Desejos - O que quer?
Conteúdos e Chamadas que já funcionaram?
Conteúdos e Chamadas que não funcionaram?

VOCÊ PODE TER MAIS DO QUE UM AVATAR EM SEU PROJETO







