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Reflexao







A Gestao Agil de Vendas
Abrange as atividades
necessarias para obter sucesso
nas vendas em uma sequéncia

de seis etapas 1

Mapear o
cenario do Levantar as
cliente oportunidades

6
Concluir e 3
monitorar
Analisar as
necessidades

5
; 4
Negociar e
fechar o Identificar
acordo Solugdes

Construir
relacionamentos







Objetivos

criatividade inovacao

construcao
individuais
coletivas
concretas
tangiveis







Objetivos e Questdes de Trabalho

Objetivos: Questdes de Trabalho:
A. Como podemos ajudar a nossa area a bater a 1. Quais sdo os problemas para atingir este
meta de vendas do ano? objetivo?
B. Como podemos aprimorar nossas habilidades e 2. Quais sdo as solugdes para atingir este objetivo?

atitudes para ampliar a CAPACIDADE DE

_ _ 3. Quais sdo os beneficios que obteremos ao
VENDAS de nossa equipe comercial?

atingir este objetivo?



Questoes de Trabalho

1. Quaissao os 2. Quais sao as solucoes 3. Quaissao os
problemas para atingir para atingir este beneficios que
este objetivo? objetivo? obteremos ao atingir

este objetivo?
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|deias e Sugestdes

W !

A

Pense nas mais provaveis

= Nesta fase:

respostas das questdes

NAO SETA MUITO Nao estabeleca critérios, nem

SINTETICO! direcione as ideias!
Todas as ideias devem ser

incluidas

TECNOLOGTA

N3do critique ou julgue ideias e

sugestoes alheias

Limite-se a compreender as
:| ideias, e ndo a revisa-lasou

valida-las!



Como podemos ajudar a nossa area a bater a meta de

vendas do ano?




Como podemos ajudar a nossa area a bater a meta de vendas

do ano?




Como podemos ajudar a nossa area a bater a meta de

vendas do ano?




Como podemos aprimorar nossas habilidades e atitudes para
ampliar a CAPACIDADE DE VENDAS de nossa equipe comercial?




Como podemos aprimorar nossas habilidades e atitudes para ampliara
CAPACIDADE DE VENDAS de nossa equipe comercial?




Como podemos aprimorar nossas habilidades e atitudes para
ampliar a CAPACIDADE DE VENDAS de nossa equipe comercial?




