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< (COLABORACOES (01:14)

E possivel postar em conjunto com outra pessoa ho seu feed, somando a sua
audiéncia com a audiéncia dela. Existe um mito de que o post colaborativo gera
menos engajamento e audiéncia. Nunca percebi essa diminuicao, sugiro que
VOCé teste.

< GRUPOS DE ENGAJAMENTO (02:29)

A comunidade do 100 Passos no Facebook é um o6timo local para conhecer
pessoas, fazer amizades e comecgar parcerias de conteudo. O grupo que eu
incentivo que vocés facam colaboragcao € um grupo de estudos com poucas
pessoas que tenham a intencao de aplicar o calendario editorial juntas, de
realmente se ajudarem, se apoiarem, darem ideias de cenarios, de conteudos e
quadros para os stories. Grupos que tenham realmente a intencao de ajudar um
ao outro e nao apenas um grupo para ficar dando curtidas e deixando algum
comentario genérico nos posts, pois sabemos que isso nao leva ninguém a nada.
As parcerias de conteudo te ajudam a nao desanimar, pois vocé consegue abrir
conversas mais interessantes para sua audiéncia.

<@ DESTAQUES (06:53)

Seja estratégica. Use os 4 primeiros destaques com sabedoria:

1. Quem é vocé: conte a sua trajetdria, de onde veio, para onde vai, onde
estudou, gue titulos vocé tem, que cursos fez, como surgiu a sua marca, qual a
sua especialidade, porque resolveu fazer o que faz. Enfim, coloque
informacgdes que vocé colocaria no seu curriculo.

2. Produtos/servicos: fale dos servicos que vocé presta ou produtos que vocé
vende.

3. Onde vocé atende: mostre como as pessoas podem te encontrar.

4. A transformacdo que vocé promove: que transformacao/beneficio o cliente
tera ao comprar de vocé?

< CRIACAO INFINITA DE CONTEUDO (12:29)

E normal que vocé repita os assuntos, pois as pessoas hovas que chegam no seu
perfil ndo vao descer todo o seu feed para ver tudo. O Instagram é um lugar para
fazer captacao de clientes, ndao da para aprofundar determinados assuntos. A sua
preocupacao deve ser trabalhar a pessoa que estd chegando para que ela ande
no seu funil. O seu trabalho no Instagram €& a repeticao eterna dos mesmos
assuntos. Nao perca isso de vista. Vocé atrapalha a sua producao de conteudo
quando deixa o assunto mais complexo, pois a pessoa que acabou de chegar nao
sabe e vai ficar sem entender o que vocé esta falando. SO se preocupe se nao
estiver chegando novas pessoas, pois de alguma maneira vocé nao esta
conseguindo reté-las. Se isso acontecer significa que precisa caprichar em topo
de funil. Veja os posts que valem a pena reciclar, os que tiveram maior
engajamento. Dé um intervalo de, pelo menos, 3 meses, para voltar a recicla-lo.
Pode ser igual, mas seria bom reescrevé-lo de uma forma melhor ou criar uma
nova arte para ele. Busque ter uma gama de conteudos com, pelo menos, 60
temas. Use as planilhas do mdédulo de boas-vindas para fazer um planejamento
inteligente do seu conteudo e nao ficar sofrendo na hora de cria-lo.
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< ORGANIZAGAO DA AGENDA (17:48)

Separe uma manha inteira por semana para pensar em todos os conteudos.
Deixe tudo pronto. Quanto melhor vocé fizer esse trabalho de producao de
conteudo, mais vocé tera demanda de clientes te procurando. Organize a sua
agenda de modo que vocé seja mais produtiva e ocupe menos tempo na
execucao. Gaste a sua maior energia no que vocé é realmente muito boa. Se vocé
estiver no momento em que pode delegar este trabalho para uma social media
e/ou designer, delegue. Ndo esqueca que delegar é diferente de delargar.

< VOLUME DE POSTS NO FEED (22:40)

Nao economize posts, principalmente se vocé estiver comecando agora. Perfil
vazio da a sensacgao de 6nibus vazio a meia-noite. O seguidor nao tem base para
saber se quer te seguir ou nao. Tenha, pelo menos, 30 posts.

< S0 MOSTRE AQUILO QUE SEUS CLIENTES PODEM VER (23:42)

Se vocé ja tem uma producao grande, mas s6 agora usara o seu perfil de forma
profissional, arguive o que nao te representa mais, o que nao dialoga mais com a
sua persona. Cuide da sua imagem, cuide do que vocé mostra. Se trate como
marca. E importante ter a nocdo de quem é o publico que vocé quer atrair para
ter o cuidado de s6 mostrar aquilo que o seu cliente pode e quer ver, aquilo que
realmente te engrandece diante do cliente. Deixe os posts que mostram a sua
trajetoria e crescimento e reposte alguns momentos antigos da sua vida para as
pessoas verem de onde vocé veio.

<@ CAIXAS DE PERGUNTAS (33:31)

As pessoas continuam usando muito. A caixinha de perguntas te permite
produzir muito conteudo, dialogar e conhecer mais a sua audiéncia. Responda
de forma curta e mais objetiva possivel. Tenha uma boa imagem de fundo para
entreter também. Uma estratégia que utilizo é responder tirando fotos de onde
estou, pois da alguma informacao a mais. Traga sempre um alivio codmico, um
meme, uma piada interna para dar uma guebra e nao ficar apenas em textos.
Use e abuse das caixinhas, mas sempre observe até onde o seu publico aguenta.
A audiéncia sé se comporta da maneira como vocé a direciona para se
comportar.

100 PASSOS 5.0

NS S



< 100 PASS0S 5.0

Resumo Aula 9

MATERIAL DE APOIO
Caderno de Exercicios
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Planilha de Derivacao de Conteudo. <
E-book Ideias de Conteudos.

AULAS
COMPLEMENTARES

Médulo Avancado
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