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Organizacao/Processos

A prospecc¢ao fria € uma linha de montagem, sé a

repeticao gera a perfeicao!l

e Horarios para prospeccao (Ser inteligente)

e Agenda (Sua e do seu vendedor)

e Documentos, arquivos e barras de favoritos

e Cadéncias de contato, workflow de atividades,
cadéncias de follow up. SIGA OS PROCESSOS.
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Exemplo de agenda

Reuniao comercial, 8am

Reunido Guilherme Nagel, 8:30am

Reunido: Blueberry | Ecovix - 09:00 30/11/2022
9 até 10am

Consultoria: Blueberry | Edson Corretor - 10:00 30/11/2022
LVEICREE)] & Ligar Tibério - Indicagao Bruna Skate, 10:15am

& Ligar eduardo - Alternativa Desentupidora, 10:45am

@ Almogo
12 até 1:30pm

& Ligar Liliane Campos Mota, 1:45pm
& Ligar Rafael Canuto, 2pm
& Ligar alessandra Doctoragape, 3pm

Consultoria: Blueberry | Marcelo - 15:30 30/11/2022

3:30 até 4:30pm

@ Café da tarde, 4:30pm

4\ Feedback das Consultorias do Dia 4 , 5:55pm
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Produtividade

Vocé precisa atingir o estado de Flow nas ligacoes

e (Otimizacao de tempo
e Conversas paralelas
e Celular pessoal e notificagoes

e Comentario sobre as ligagcdes



Obrigado!



