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00'02"

INTRODUGAO

Agora que vocé entendeu o que é contelddo e as 4 maneiras de produzir
esse conteudo, chegou o momento de entender que conteudo vocé deve

criar!

A verdade € que vao existir mil e um meétodos na internet sobre criacao de
conteldo e cada um vai colocar o seu sazén. Vocé acha que aqui seria

diferente? Obvio que nao!

E por isso que quero apresentar a maneira que eu enxergo a criacao de

contelido: de acordo com o método RETINA; e o que significa issa?

Além de amar um bom acronimo, eu gosto quando a palavra do acrénimo
também carrega significado, e a retina é a parte do seu corpo que traduz

para o seu cérebro as luzes captadas pelos olhos.

E o0 que € melhor para falar de contelddo sendo dizer que ele tem o poder
de mudar a perspectiva e trazer informacdes para o cérebro de quem

esta consumindo?

Eu sei que €, no minimo, curiosa essa conceituagao, mas, siga comigo para

entender um pouco mais sobre isso!
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‘ 0142" ‘

A TECNICA DA RETINA

Como eu ja mencionei, RETINA é um acrénimo, ou seja, cada letra dessa

palavra significa uma outra palavra:

oRMACAO 'NTERAGAO &C

o
" jveEls DE €

Caso estes 6 elementos estiverem presentes na sua estratégia, eu
garanto que vocé tera um perfil efou canal com muito potencial de
alcancar objetivos, gerar engajamento, aumentar a sua autoridade e
colocar dinheiro no seu bolso, porque, no final das contas, € para isso que

estamos aqui!

E o que sao cada uma das palavras deste acronimo? Nao se preocupe, que

eu te explico!

¢ O Relacionamento é o contelddo que mostra como vocé vé o mundo
(principios, valores, quem & vocé, o que vocé faz, gostos, hobbies,

rotina) e que faz vocé se identificar com a marca. Por exemplo, a
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Netflix ndo é uma pessoca, mas a marca possui principios, valores,
uma histdria, e toda marca enxerga o seu mercado de uma

determinada maneira.

C Engajamento é o conteudo “topo de funil”, com uma audiéncia
mais ampla. Geralmente, quando uma pessoa contrata um gestor de
trafego organico, esse profissional vai agir com maior foco na

geracao de engajamento - mas ele nao pode parar por ail

O conteldo de Transformacao objetiva levar o consumidor de um
ponto A para um ponto B (normalmente, teremos menos
engajamento, porém, mais salvamentos). A titulo de exemplo, talvez,
antes de estudar os materiais anteriores, vocé nao soubesse dizer o
gue € um conteudo, mas essas informagdes agora estac na sua

cabeca; vocé saiu de um ponto A para um ponto B.

A Interagdo € o conteudo voltado para a interagcdo da sua
comunidade com wvocé ou da comunidade com a comunidade

(normalmente, apresenta chamadas para direct efou comentarios).

YA maioria das pessoas gosta de se relacionar, entre elas e com a

marca, e esse fortalecimento da comunidade é o que mais vai fazer

com que as pessodas defendam vocé!”
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O conteddo de Niveis de consciéncia & focado em venda e mostra,
claramente, os beneficios do produto (dores efou desejos gue ele
resolve). Toda pessoa que compra um produto quer resolver um
problema em sua propria vida, e toda vez que vocé faz um conteudo
que evidencia um problema que esta pessoa pode ter g, a0 mesmo
tempo, resolve esse problema, vocé esta fazendo um conteudo de

MNivel de consciéncia.

TRAFEGO ORGANICO



PILARES DO TRAFEGO ORGANICO | A técnica da RETINA

Agora, qual € o problema deste ultimo tipo de conteudo? Ele fala,
principalmente, com a pessoa que esta pronta para comprar, mas se
vocé s6 produz esse tipo de conteudo, o seu engajamento e o seu

alcance despencam drasticamente!

+ Por dltimo, o contedudo de Autoridade é aquele que posiciona vocé
como uma autoridade no mercado, que mostra que vocé € bom e

gue tem o direito de falar sobre aquilo que vocé esta falando.

Esse tipo de conteddo & importante, assim como todos os outros, mas
lernbre que tudo depende do contexto! Além disso, tenha cuidado na
hora de produzir e querer misturar todos os conteudos em um unico post,

porgue pode virar uma confusao e vocé perdera o seu foco.

“Mas, Pedro, qual é o balan¢o? Quanto de cada conteudo eu devo

produzir?”

Depende! Eu nao posso vir aqui e falar que existe a formula perfeita. Tudo
vai variar de negécio para negécio e vocé tem que explorar o que

funciona no seu, entendendo em que momento vocé esta.

Més falaremos de calendario editorial aqui neste modulo, mas é
importante ressaltar que ele seguird, principalmente, o momento em
que vocé esta: se esta mais agressivo nas vendas ou se esta precisando

cultivar mais audiéncia, por exemplo.

E para finalizar: Teste! Teste a quantidade de conteudo que vocé deve
fazer, e ndo esqueca: o mais importante ndo é o que muda ao passar do

tempo; mas, sim, 0 que permanece.
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Acredite, é facil encontrar a regulacdo do que funciona melhor, mas,
ndo desenhe isso em pedra, como se fosse sempre assim. Siga testando,
variando, e, aos poucos, vocé entendera o que funciona melhor na sua
comunicagao e em todos os canais.

Fechou?

Te espero no préximo material!

Tamo junto!
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