
Método O Rei do Tráfego

O que falaremos na aula?

Nesta aula vou mostrar como eu faço o relatório mensal de 
fechamento para os meus clientes e também um modelo de 
contrato para prestação de serviços de gestor de tráfego que 
eu utilizo.

A planilha do excel que uso é esta aqui (está disponível para 
download): 

Nesta planilha eu compilo os dados diretamente do 
gerenciador de anúncios nas colunas das métricas e envio 
para o cliente com um gráfico que é gerado automaticamente 
(o que deixa melhor para visualização e compreensão do 
cliente.

OBSERVAÇÕES

1ª.  Sempre envio para o cliente: 01 arquivo com o relatório; 
01 print da tela da conta de anúncios; e um áudio. Nesse 
áudio eu explico tudo o que foi feito no mês, o que deu 
resultado e o que não deu, bem como as minhas sugestões 
para mudanças cabíveis.
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2ª.  Quanto ao valor de faturamento – é muito IMPORTANTE 
fazer a relação entre o que foi faturado através de anúncios 
e o total de faturamento da empresa para mostrar ao cliente 
como os anúncios impactam as vendas do seu negócio.

3ª.  Aqui tem outra observação: com relação ao valor 
faturado pelo Facebook eu faço uma quebra porque o 
Facebook não consegue saber quantas pessoas realmente 
pagaram os boletos emitidos.

Daí no final do mês eu acesso a plataforma do cliente e faço 
uma relação com o total de vendas aprovadas.

Para enviar o print para o cliente é bem simples, basta 
selecionar o período desejado; escolher as colunas que 
mostrem: total de vendas, total de gasto e total faturado. E 
fazer um print desta tela.

MODELO DE CONTRATO

O modelo de contrato que estou disponibilizado foi elaborado 
por um advogado e desenvolvido para preservar os direitos 
tanto do gestor quanto do cliente. Porém é muito provável que 
algumas questões devam ser alteradas de acordo com as 
suas negociações.

Agora você já tem em mãos ferramenta administrativas que 
podem te auxiliar a organizar a sua prestação de serviços 
como gestor de tráfego para obter bons resultados.

Na próxima aula vamos aprofundar nas estrutura que eu 
utilizo em campanhas e vendas de catálogo. Te vejo lá! 
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