ESTRUTURA DE SALES LETTER

Bio (Headline) Promessas
Dobra 1 (Provas) Depoimentos
Dobra 2 (Doutrinação) Geração de valor
[bookmark: _GoBack]Dobra 3 (Mecanismo do Problema)Existe um Problema / Jeito errado de fazer
Dobra 4 (Mecanismo da Solução)Existe uma solução / Jeito certo de fazer
Dobra 5 (Mecanismo único)Como funciona meu método
Dobra 6 (Mimetismo) Lifestyle - Estilo de vida
Dobra 7 (Troféus Deles) Conquistas que representam pequenas vitórias 
Dobra 8 (Promessa visual) Visão do futuro com ausência da dor
Dobra 9 (Oportunidade escassa) Oferta 



