CLASES DE DIALOGO #23 | RHAVI CARNEIRO’S FLUENCY ACADEMY ESPANOL | UNA REUNION DE NEGOCIOS.

1. Raul, ;como llevas aquel informe que te pedi la
semana pasada?

Raul, como vocé esta indo com aquele relatorio que eu te pedi
na semana passada?
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2. [[MUYBiR! Si todo va como es debido, lo habré

terminado para el fin de semana.
Muito bem. Se tudo correr como planejado, eu o terei
terminado para o final de semana.

3. ¢Para el fin de semana? EStaba'convencida'de'que’

ya lo estarias casi terminando.
Para o fim de semana? Eu tinha certeza que vocé ja estava
quase terminando ele.

2/16



CLASES DE DIALOGO #23 | RHAVI CARNEIRO’S FLUENCY ACADEMY ESPANOL | UNA REUNION DE NEGOCIOS.

4. Es que,en realidad, es muchisimo mas complicado
de lo que habia pensado y me esta resultando mas
dificil. Por eso, me temo que tardaré un poco mas
en finalizarlo. De todos modos, puedo intentar

acelerarlo un poco.

E que, na verdade, ele é muitissimo mais complicado do que
eu tinha pensado e esta sendo mais dificil pra mim. Por isso,
acredito que eu va atrasar um pouco mais para termina-lo. De
qualquer modo, posso tentar acelerar isso um pouco.

E que, na verdade, ele € muitissimo mais complicado do
gue eu tinha pensado
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y me esta resultando mas dificil.

e esta sendo mais dificil pra mim.

Por eso, me temo que tardaré un poco mas
en finalizarlo.

Por isso, acredito que eu va atrasar um pouco mais
para termina-lo.

IDe'todos modos) puedo intentar acelerarlo

un poco.

De qualquer modo, posso tentar acelerar isso um pouco.
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No, no quiero que lo hagas @'toda prisa, quiero

que lo hagas bien. Ya sabes que la prisa es mala

consejera.
Nao, eu nao quero que vocé o faca na pressa, quero que vocé o
faca bem.Vocé ja sabe que a pressa é inimiga da perfeicao.

De acuerdo, SINémbargo intentaré ponerme las

pilas para finalizarlo como muy tarde el viernes.
Certo, mesmo assim eu vou tentar dar um gas para termina-lo
0 mais tardar na sexta-feira.

5/16



CLASES DE DIALOGO #23 | RHAVI CARNEIRO’S FLUENCY ACADEMY ESPANOL | UNA REUNION DE NEGOCIOS.

7. No te agobies, SlGUEIGUISOIGUEIMEEAVIES Lo que

tienes después de esta reunidn. Asi puedo ver por

dénde vas.

Nao fique agoniado,embora eu queira que vocé me envie 0
gue vocé tem depois desta reuniao. Assim eu posso ver onde
VOCE esta.

8. Si,de acuerdo.
Sim, esta bem.
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9. Ahora bien, como todos sabéis, el proximo lunes
tendremos una reunion con un cliente potencial.

Tenemos mucho trabajo que hacer, asi que vamos a

dividir la faena. Raquel...

Bom, agora, como todos vocés sabem, na proxima segunda-
feira vamos ter uma reuniao com um cliente em potencial.

NOs temos muito trabalho a fazer,entao vamos dividir as
tarefas. Raquel...

IARGFAIBIER) como todos sabéis,

Bom, agora, como todos vocés sabem,
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el préoximo lunes tendremos una reunion con
un cliente potencial.

na proxima segunda-feira vamos ter uma reuniao com
um cliente em potencial.

Tenemos mucho trabajo que hacer, asi que

vamos a dividir la faena. Raquel...

Nos temos muito trabalho a fazer,entao vamos dividir
as tarefas. Raquel...
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10. ;Si?

Sim?

11. Me gustaria GUiS|pfepararas [ presentacion: Esta

claro que eres la persona mas cualificada para ello.
Eu gostaria que vocé preparasse a apresentacao. Esta claro
gue Vocé é a pessoa mais qualificada para isso.
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12. Muchas gracias por la oportunidad, aunque no
estoy tan segura de ser la que esta mas preparada

para esta presentacion.

Muito obrigada pela oportunidade,embora eu nao tenha
tanta certeza de ser a que esta mais preparada para esta
apresentacao.

Muchas gracias por la oportunidad,

Muito obrigada pela oportunidade,

[AURGUE no estoy tan segura

embora eu nao tenha tanta certeza

de ser la que esta mas preparada para
esta presentacion.

de ser a que esta mais preparada para esta apresentacao.
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13. Es que ultimamente fiiiffabajolestaldestacando

y me gustaria que, de ahora en adelante, te

involucraras mas con Los nuevos clientes.

E que ultimamente o seu trabalho esta se destacando e eu
gostaria que, de agora em diante, vocé se envolvesse mais
com 0s novos clientes.

14. jEspero no defraudarla!

Espero nao te desapontar!
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0!/l

panhol- Portugués

Raul, ;como llevas aquel informe que te pedi la semana
pasada?

Raul, como vocé esta indo com aquele relatdrio que eu te
pedi na semana passada?

. jMuy bien! Si todo va como es debido, lo habré terminado

para el fin de semana.
Muito bem. Se tudo correr como planejado, eu o terei
terminado para o final de semana.

¢Para el fin de semana? Estaba convencida de que ya lo
estarias casi terminando.

Para o fim de semana? Eu tinha certeza que vocé ja estava
quase terminando ele.

4.

Es que, en realidad, es muchisimo mas complicado de lo
que habia pensado y me esta resultando mas dificil. Por eso,
me temo que tardaré un poco mas en finalizarlo. De todos
modos, puedo intentar acelerarlo un poco.

E que, na verdade, ele é muitissimo mais complicado do que

eu tinha pensado e esta sendo mais dificil pra mim. Por isso,
acredito que eu va atrasar um pouco mais para termina-lo. De
qualguer modo, posso tentar acelerar isso um pouco.

No, no quiero que lo hagas a toda prisa, quiero que lo hagas
bien. Ya sabes que la prisa es mala consejera.

Nao, eu nao quero que vocé o faca na pressa, quero que vocé o
faca bem.Vocé ja sabe que a pressa é inimiga da perfeicao.

De acuerdo, sin embargo intentaré ponerme las pilas para
finalizarlo como muy tarde el viernes.

Certo, mesmo assim eu vou tentar dar um gas para termina-lo o
mais tardar na sexta-feira.
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7. No te agobies, aunque quiero que me envies lo que tienes 11.Me gustaria que prepararas la presentacion. Esta claro que

después de esta reunion. Asi puedo ver por donde vas. eres la persona mas cualificada para ello.

Nao fique agoniado,embora eu queira que vocé me envie o Eu gostaria que vocé preparasse a apresentacao. Esta claro que
que vocé tem depois desta reuniao. Assim eu posso ver onde VOCé é a pessoa mais qualificada para isso.

voce esta. 12.Muchas gracias por la oportunidad, aunque no estoy

8. Si,de acuerdo. tan segura de ser la que esta mas preparada para esta
Sim, esta bem. presentacion.

9. Ahora bien, como todos sabéis, el préximo lunes Muito obrigada pela opcgrtun.idade, embora eu nao tenha tanta~
tendremos una reunién con un cliente potencial. Tenemos certeza de ser a que esta mais preparada para esta apresentacao.
mucho trabajo que hacer, asi que vamos a dividir la faena. 13.Es que ultimamente tu trabajo esta destacando y me gustaria
Raquel... que, de ahora en adelante, te involucraras mas con los
Bom, agora, como todos vocés sabem, na proxima segunda- nuevos clientes.
feira vamos ter uma reuniao com um cliente em potencial. E que ultimamente o seu trabalho esta se destacando e eu
NOs temos muito trabalho a fazer, entao vamos dividir as gostaria que, de agora em diante, vocé se envolvesse mais com
tarefas. Raquel... 0s novos clientes.

10.;Si? 14.;Espero no defraudarla!

Sim? Espero nao te desapontar!
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Somente Espanhol

1. Radl, ;cdmo llevas aquel informe que te pedi la semana pasada?

2. iMuy bien! Si todo va como es debido, lo habré terminado para el fin de
semana.

3. ¢Para el fin de semana? Estaba convencida de que ya lo estarias casi
terminando.

4. Es que, en realidad, es muchisimo mas complicado de lo que habia
pensado y me esta resultando mas dificil. Por eso, me temo que tardaré
un poco mas en finalizarlo. De todos modos, puedo intentar acelerarlo un
poco.

5. No, no quiero que lo hagas a toda prisa, quiero que lo hagas bien. Ya
sabes que la prisa es mala consejera.

6. De acuerdo, sin embargo intentaré ponerme las pilas para finalizarlo
como muy tarde el viernes.

7. No te agobies, aunque quiero que me envies lo que tienes después de
esta reunion. Asi puedo ver por dénde vas.
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8. Si, de acuerdo.

9. Ahora bien, como todos sabéis, el proximo lunes tendremos una reunién
con un cliente potencial. Tenemos mucho trabajo que hacer, asi que
vamos a dividir la faena. Raquel...

10.4Si?

11. Me gustaria que prepararas la presentacion. Esta claro que eres la persona
mas cualificada para ello.

12. Muchas gracias por la oportunidad, aunque no estoy tan segura de ser la
que estd mas preparada para esta presentacion.

13. Es que ultimamente tu trabajo estd destacando y me gustaria que, de
ahora en adelante, te involucraras mas con los nuevos clientes.

14. jEspero no defraudarla!
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