Intensivao Interiores — Orcamentos M

Aula 5
Conduzindo o cliente



Reuniao de orcamentos

Apresentar os orcamentos com estratégia.
Vocé vai continuar vendendo!

Gatilhos mentais estdo de volta!

Gatilho da ancoragem;
Especificidade;

Técnica Imagina a Bosta;

Técnica Imagina que Mara;

Gatilho da escassez;



Técnica #giovaensina

Técnica do brasileiro: pra tudo tem um
jeito!

“Vamos la que a gente negocia, a gente da um
jeito”

Deixar ele levantar os orcamentos dele por conta
e por ultimo ir ao seus fornecedores;

Combinar estratégias com os fornecedores;

Combinar estratégias com o cliente;




Proximos passos

Treinar a apresentacao de orcamentos ao

cliente.



