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Marcilio Prado
Segmentacdo por raio ndo deve ser tédo "quebrada”. Raio maiores favorecem a

distribuicdo dos antncios.

Curtir Responder 14

Leandro Anselmao

10 WhatsApp equivale a 1 Ligacao !

Curtir Responder 14

Edmilson De Oliveira Matos
- A regra sempre é oferecer do alto ticket para o menaor ticket

- Venda no um a um pelo telefone

Curtir Responder 14

Felipe Souza Dos Santos
Venda no um a um!!ll e nao por mensagem

Q

Curtir Responder 1d

@ Reinaldo Oliveira
O pagamento deve ser 0 mais rapido possivel e indicar o motivo....

Curtir Responder 14

% Conversao Extrema




& Virginia Araujo
Conversar por ligagdo ou video chamada com meu lead € mais possivel converter,

Curtir  Responder

Jodo Gabriel
Cobrar antecipado para gerar compromentimento da contraparte para ndo perder a

colsa mais valiosa que temos que € o TEMPO..

Curtir  Responder

Pedro Henrique
Foco! Cara terminou o curso em 2 meses e esta tendo resultado! 4¥

Curtir

Beto Oliveira
MNdo segmentar muito os anuncios por renda e/fou sexo no inicio da campanha sem

ter plena certeza.

Curtir Responder

lentes... E nunca responda nao, mas sim o preco
oferecendo o seu servigo que ele pode pagar!
Assista as aulas, capriche nas LPs e anuncios!! E por dltimo... Ndo culpe o Google ou
0 Facebook se o lead chegou e vocé ndo conseguiu vender!

Curtir Responder

% Conversao Extrema




o2

Vinicius Costa
Em caso de prestadores de servigo, utilizar wpp somente para agendamento, ligacdo

no 1x1 converte mais

Curtir Responder 14

Rafael de Melo
Funil de Metricas! Time de vendas. Landing Page focada para conversao.

Curtir Responder 14

Renata Fais Guerreiro
Quando a rede de pesquisa ndo gasta o orcamento diario, devemos aumentar o

publico (ex. Expandindo a idade, efou o raio de localizacdo, efou os horarios de
anuncios, e até acrescentando desconhecidos)

o

Curtir Responder 14

Vitor Cliveira
Hoje eu vi que sim & possivel ter resultado, com comprometimento e garra tudo é

possivel.

Formas de vocé abordar o cliente, maneiras diferentes de oferecer seu servigo.
Quanto menos eu ganho mais tempo preciso me dedicar em VENDER.

A importancia de se ter uma headline bem persuasiva, fugir de palavras muito vagas.

Quando se tem um funil de métricas, facilita o trabalho na hora de encontrar os
eITos.

Segmentar demais pode ndo ser muito bom, pois o publico fica muito pequeno e
nao consegue gastar toda a verba.

Separar os conjuntos de anuncios, deixando eles mais especificos.

Curtir  Responder 14

Joacir Felisberto
Mao basta ter cliques qualificados, tenho que disponibilizar tempo para vender,

Curtir Responder 14

% Conversao Extrema




