AULA 07

Seguindo a determinacdo do que a galera votou, porque numa democra-
cia quem ganha é a maioria. O que é algo até sem nocédo, porque se 50,1%
ganhar, 49,9%, automaticamente, esta obrigada a cumprir 0 que essa outra parte
quer. Churchill costumava falar que a democracia era o pior sistema, com exce-
céo de todos os outros. Vamos seguir 0 que determinamos: uma curva acentu-
ada de conteudo pré-estabelecido.

Noés falamos na dltima aula sobre a natureza dos produtos. Sobre produtos que
poderiam estar divididos em assinatura, em decorréncia, a venda do produto ou
a venda da assessoria, servico. Nés tivemos até uma quarta via, ndo é? Que €
ganhar dinheiro com trafego. Que € o que estamos fazendo, por enquanto, no O
Indigesto, por exemplo.

Agora nés vamos falar da importancia do conteudo. Vamos analisar um pouco
uma das empresas que eu mais gosto, a Empiricus, cujo contetdo é meio duvi-
doso, mas como estratégia de comunicacéao é excelente.

Se vocés entrarem agora no site da Empiricus, vao perceber que a empresa é
uma casa de pesquisa, um Research. Research, como chamam os americanos
guando se referem a Mercado Financeiro, querem dizer que € uma casa que
emite opinides acerca de determinados fatos econdmicas, posi¢des financeiras,
a saude de ativos, que caminho os paises estdo tomando.

Ou seja, quem da pitaco na economia e no funcionamento dela, e que ndo mexe
diretamente no dinheiro, que ndo pde a mao no bolso, no monte. Porque sendo
ele é fundo ou uma Family Office ou um Clube de investimento. Ou seja, quem
da pitaco € um Research, € uma casa de pesquisa, casa de opiniées.

Qual é a diferenca entre jornalismo e Research? O jornalismo tem muito mais o
viés de informar, ou seja, de contar uma noticia como esta acontecendo. Ja o
Reserch chama para si a funcdo daquele ancora ou do colunista do jornal, ou
seja, ele emite opinides sobre os fatos que aconteceram. Enquanto o jornalista
fala sobre o que o petroleo esta caindo, ele diz o que vai acontecer, ou melhor:
0 que ele acredita que vai acontecer nos proximos meses por conta dessa queda
gue esta acontecendo agora.

O primeiro ponto é o seguinte, e € uma opinido minha que é polémica, para va-
riar... — daqui a pouco vem mais processo. Eu ndo acredito que a Empiricus é
uma Research. E essa é a grande sacada dos caras e faz com que eles sejam
tdo bons. A Empiricus € uma empresa de marketing digital, cujo nicho é um nicho
de Research, um nicho financeiro.

Entdo, a Empiricus € uma empresa de marketing digital tdo bem feita, tdo redon-
dinha, tdo bonitinha que aquelas pessoas que produzem conteudo para eles séo
as que atuam de verdade no mercado financeiro com CNPI (Autorizacdo que o
mercado concede para que vocé possa opinar publicamente sobre qualquer na-
tureza econémica). Por exemplo, se a Petrobras subiu 10%, todo mundo vai dar



pitaco. Se vocé for pequeno, eles ndo vao te encher o saco. Agora, se vocé é
uma pessoa que tem aparéncia publica, tem uma vitrine, se tem de 8 a 30 mil
pessoas olhando o que vocé esta fazendo, a CVM vai colar no seu pé€, pergun-
tando onde esta a sua CNPI.

Isso garante também que quem esta dando pitaco no mercado nao va colocar
dinheiro numa acéo e opine sobre ela, esperando que a sua opinido exerca uma
influéncia que beneficie ele.

Mas voltando as questdes do nosso ambiente. O que nés vemos na construcao
da Empiricus € um desenho muito bom, em que eles te ddo uma aparéncia de
gue realmente eles sdo uma casa de pesquisa tdo boa que geralmente menos
de 2 ou 3% de sua audiéncia percebe que eles sdo uma empresa de marketing
digital.

Aqueles que criticam a Empiricus, ainda fazem isso dizendo que s&o uma “Re-
search excessivamente marketeiro”, quando, na verdade, eles sdo uma empresa
de marketing excessivamente financeira. Por que estou falando isso? Por que é
que eu gosto tanto do modelo de negd6cio da Empiricus? Porque a Empiricus
bate de frente, e perfeitamente, com o nosso tema de hoje que é conteudo.

Eu ndo sei se nds iremos exaurir esse tema hoje. Nao sei se da para matarmos
em uma aula s6. Poderia mesmo fazer 10 aulas so sobre contetdo, mas eu nédo
guero que vocés saiam daqui especialistas em marketing de contetdo, ndo €?
Cada um tem o seu préprio negocio, suas proprias atividades e o conteudo €
uma das partes importante. Agora existem uma dezena de outras que sao im-
portantes.

O fato é o seguinte: tem muita gente falando sobre contetdo, sobre marketing
de conteldo, sobre como é importante desenvolver contetdo.

O Hades levantou, 14 no grupo, a seguinte questao: “O, icaro, a gente pode criar
um conjunto comum de conhecimento e compartilhar no grupo, para a galera”.
Entao, se vocés digitarem no Google “Marketing de Conteudo”, vao ver milhares
e milhares de contetdos gratuitos. Tem o Rockcontent, que vocé vai colocar o
e-mail e eles vao te mandar, por 2 anos, contetdo para caralho. Tem o Copyblog,
gue também te manda conteldo para cacete.

Entao, ficar falando o que o Google fala é perda de tempo e de dinheiro de vocés.
O que eu tenho que falar? O que geralmente vocé n&o encontra na internet. E
por isso que VOCé me paga, para que eu possa interpretar ou fornecer para vocés
informacgdes que ndo tem de graca na internet para voceé.

E o principal ponto é que 90% das pessoas que falam sobre conteddo ou mar-
keting de contelido ndo tem a menor ideia do que essas duas coisas significam.
A menor ideia! As pessoas acreditam que conteudo é criar um blog, vocé fazer
um ebook, pér encapsulamento (“Digite o seu e-mail aqui e ganhe um ebook de

graca...”).

O problema é que existe uma coisa, e eu falo para vocés isso em praticamente
todas as aulas, que é a lei do contraste. Quem pretende de se comunicar de



maneira diferente, quem pretende se beneficiar de atengédo orgéanica, tem que
entender que, naturalmente, a opinido contrastante € a que chama mais atencao.

Entdo, quando as pessoas dizem para vocé criar um blog, criar um ebook, e
colocar o seu e-mail naquela caixa para ganhar um ebook, é exatamente isso
gue todo mundo vai fazer. Todo mundo vai fazer. Quando as pessoas falam so-
bre conteldo, elas tendem a criar uma fabrica, uma linha de producgéo. Ela en-
volve primeiro assim “Ah, vocé precisa ter, primeiro, um redator. Se vocé néo
tem um redator, vocé mesmo vai escrever o artigo. Dai voc\é vai escrever 0 con-
tetdo. Dai vocé vai criar um ebook. Dai vocé vai criar um blog. Dai vocé vai
colocar esses artigos e alimentar o blog. E dai vocé vai ter uma isca digital. E ai
vocé vai colocar u pop-up. E ai vocé vai divulgar no Facebook e as pessoas vao,
magicamente, entrar no seu site, no seu blog, ler os seus artigos, cair na sua
isca, puxar o seu e-mail através do pop-up, curtir o seu Facebook, e tudo vai
acontecer muito bonito como vocé comprou e como te foi ensinado naquele
curso sobre marketing de conteudo”.

Mas nao é assim que as coisas acontecem. O fato é que as pessoas nao aguen-
tam mais ebook. Ebook nem tem mais sentido. E aquela palavra que perde o
sentido se repetida muitas vezes, de tantas vezes que vocé encontra na internet.

As pessoas popularizaram de uma tal forma o “marketing digital”, “comunicac¢ao”,
“ganhar dinheiro na internet”, “trabalhar na internet”’, que todo mundo faz tudo
igual. Entéo, se vocé entrar num site, se vocé pegar os 20 alunos mais conheci-
dos do Erico Rocha, por exemplo, todos eles vao ter blogs, porque “tem que ter
blog”. Quem ndo leu ainda, leia o artigo sobre o “Empreendedor sorriso”
(https://medium.com/o-novo-mercado/conheca-essa-nova-espécie-o-empreen-
dedor-sorriso-624467ff1139), que eu falo muito sobre isso.

Todos tém o mesmo conjuntinho de artigos. Até os template sdo os mesmo, é
aquela fileirinha. “10 dicas para aumentar a sua produtividade”, “7 formas de ga-
nhar mais likes”, “4 fotos para cativar o seu cliente”, e aqui ali € um Ctrl C + Ctrl
V que eles trocam entre eles mesmos e “seja o que Deus quiser”, ndo é?

Ai vocé entra, é recebido por um pop-up. Vocé o fecha. Vocé clica num artigo, ai
aparece outro pop-up, vocé fecha novamente. Dai ele tem um tempinho antes
de vocé conseguir fechar — uns 4 segundinhos para ficar olhando para aquilo.
Vocé fica de saco cheio e nunca mais volta.

Existem algumas formas de vocé gerar contetdo. Existem areas, nichos e zonas
no mercado. O primeiro ponto importante € o seguinte: qualquer empresa, qual-
qguer negocio, qualquer empreendedor, qualquer profissional que tenha o minimo
de presenca digital, vai se beneficiar de conteudo, de qualquer maneira. E ponto
final.

A grande diferenca € que o mercado vende que todos eles vao se beneficiar da
mesma forma, quando na verdade, dependendo do seu ramo de atuagcao ou mo-
delo de negdcio, vocé vai ter ai duas empresas que vao aplicar politicas de con-
teudo totalmente diferentes. E se elas usassem a mesma politica de conteudo,
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uma iria obter sucesso e a outra nao teria sucesso algum, abandonando esse
modelo.

Vou dar um exemplo: se vocé trabalha com uma empresa, ou tem uma linha de
comunicacao, ou se vocé desenvolve alguma solucédo, ou se tem algum infopro-
duto, que esta diretamente ligado a areas como entretenimento, economia, poli-
tica, mercado adulto, Ads, afiliados, € interessante para vocé trabalhar com o
gue existe de grande e maior no mercado da atencao.

O que é o mercado da Atencdo? As pessoas entediadas todos os dias dentro de
onibus, tomando no rabo, naquele 3Gzinho, tentando encontrar alguma coisa
porque o transito esta parado desde as 07:30hrs. Esse € o mercado da atencao.

Tem um comunicador, que néo sei dizer o nome dele por ser impronunciavel. O
nome dele é Gary Vaynerchuck. Eu gosto para caramba dele. Ele € excessiva-
mente teatral, mas eu também sou, entdo meio que casam as coisas. Ele é meio
polémico, gosta de dar umas porradinhas. E um cara bom. Mas o que acontece
€ que de vez em quando eu ougo 0s podcasts dele e pego algumas coisas.
Quando eu ndo presto atencao, perco muita coisa, porque é em inglés. Mas se
eu prestar atencao, da para pegar muita coisa. Entre uma coisa e outra, eu pe-
guei uma frase dele que eu achei fantastica que eu assimilei ao meu conjunto de
raciocinio. Perguntam a ele: “Cara, o que vocé é? Vocé € um blogueiro, um info-
produtor, um afiliado? O que vocé €?”. Ele respondeu: “Eu sou tudo. Sou afiliado,
vendedor, palestrante, professor”.

E o Gary deu uma resposta que desceu muito mais suave aos ouvidos, que foi
“Cara, eu sou um Attention Trader”. O que é isso? E um cara que troca, negocia,
barganha atencao. Ele fala assim “As pessoas estao constantemente entediadas
e a minha funcao é saber como fazer elas encontrarem o que elas querem, ou
seja, matar o tédio da maneira que elas precisem procurar menos, executar me-
nos cliques”.

Isso é interessante por qué? Se vocé quer trabalhar com um modelo de blog,
vou ser bem sincero com vocé. As chances de vocé ter sucesso com o seu blog
deve ser proximo a 90%. 9 em cada 10 blogs que eu vejo ndo saem do lugar.
Inclusive, existem blogs que sdo grandes, comprados por outras empresas, em
que vocé fala “Caramba, esse blog € muito famoso. Eu tenho na ponta da minha
lingua etc”. E quando vocé vai ver o trafego que ele tem, € muito baixo.

Ou seja, no dia que aquele patrocinador abandonar aquele blog, ele ndo conse-
guird se manter as proprias pernas e vai ter que fechar para fazer outra coisa.
Isso dai acontece por varios motivos. E o principal deles € que é dificil atrair a
atencao das pessoas.

Entdo, o que acontece € que eu vejo pessoas falando sobre contetdo e marke-
ting de conteldo e que, de repente, aparece um cara falando que tem uma loja
de materiais elétricos. Eu ja testemunhei essa situagdo porque 0 meu sogro €
distribuidor elétrico para a baixada santista inteira. E ele, meu sogro, estava con-
versando com um garotinho do marketing. E esse garoto disse “Ah, vocé ja



pensou em fazer um ebook para capturar listas e disparar promog¢des?”. Eu falei

“Puta que pariul...”.

Eu sei que existem formas desse garoto tentar justificar essa opinido. “Ah, faga
um ebook sobre como economizar eletricidade. Como escolher o fio certo ou
como vocé mesmo instalar o seu chuveiro”. Mas isso ndo da busca o suficiente
para justificar o seu negécio. O tempo que vocé gasta implementando isso e 0
resultado que vocé vai ter, vale muito mais a pena vocé pegar um conjunto de
lampadas ou um rolo de fio — materiais, em geral — e sortear no Facebook para
quem curtir ou compartilhar. Entdo, vocé vai ter um conjunto de pessoas, fazer
uma lista Lookalike, fazendo remarketing em cima desse cara com as promo-
coes.

Enfim, o que eu quero dizer é o seguinte: a ideia principal é que vocé precisa
entender primeiro 0 seu negdcio para saber qual € a politica de conteudo que
vocé deve usar.

Pensa sempre da seguinte forma: o seu negdcio € acessado pelo cliente so
quando ele precisa disso? Por exemplo, se queimou uma lampada, vou lembrar
do meu sogro. Vou trocar de apartamento e no outro terei que trocar a fiacao,
penso novamente no meu sogro. Mas caso nada disso ocorra, hdo vou pensar
nele, normalmente. A ndo ser que seja para chamar ele para tomar uma cerveja,
mas eu ndo vou pensar no modelo de negdcio dele, exatamente.

Se vocé pretende investir no modelo de marketing de conteudo, para o seu ne-
gocio, baseado em trafego — e ai eu sempre faco a mesma conta para quem
estou falando —, vocé esta disposto a enxergar que vai precisar de pelo menos
2 mil visitas por dia? E que dessas 2000, 200 vao prestar atencdo na sua isca
digital, no seu encapsulamento? Dessas 200, talvez 20 se interessem na sua
proposta, ao ponto de deixar o e-mail e comecar a fazer parte da sua lista.

De 2000, sobraram 20. E ai comec¢a um novo funil: dessas 20, 6 véo chegar até
o final de qualquer proposta de que vocé faga de compra. Dessas 6, apenas 1,2
vao comprar alguma coisa. Ai vocé tem os 2 mil para chegar ao 1,2 no final.

O que acontece? Existe um site chamado Traffic Estimate (https://www.traffices-
timate.com), que vocé consegue estimar o volume de trafego para o site que
vocé digitar ali. E vocé vai ver que as contas desses caras nao fecham. O cara
vai ter la um blog falando sobre uma técnica de um negdcio digital, e vocé vai
ver quantas visitas o cara tem: 18 mil visitas no més. Se vocé pegar 18 mil visitas
no més e dividir por 30, vamos estar falando em 600 visitas por dia. Dessas 600
visitas, ao final de um dia, o cara vai ter a cada 3 dias um lead novo entrando.
Isso se ele ndo precisar pagar trafego — que € geralmente o que eles fazem,
pegar uma tonelada de dinheiro e comprar trafego.

Mas se ele ndo pegar trafego, tiver 600 visitas, esse cara vai ter a cada 3 dias
um lead — ou um lead por dia se tiver uma conversao boa. Ninguém faz negécio
assim. “Eu fago um lead por dia. Daqui a um ano, terei 300 leads”. Ninguém faz
dessa maneira.
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O que acontece € que o cara comecga a pbr 1 conto no Facebook, mais 1 conto
e mais 1 conto. Mas até isso estd massacrando demais, porque todo mundo faz
isso: pér um conto no Facebook.

O que acontece é que vocé entra no Facebook e, se vocé nao estiver com o
Addblock ligado, vocé comeca a ver na sua linha do tempo uma coisa legal, outra
coisa legal, um ebook prometendo o paraiso, depois coisa legal, coisa legal, um
ebook prometendo o paraiso, coisa legal, coisa legal, uma promo¢ao prome-
tendo o paraiso.

Novamente: o contraste vai para o lixo. Indo para o lixo, vocé vai pagar cada vez
mais por atencao para obter cada vez menos conversdo. Porque sua proposta
nao é original e tem um monte de gente fazendo a mesma coisa que vocé. Esses
caras vendem o mesmo curso para todo mundo, independente se vocé € mani-
cure ou engenheiro ou fisico quantico.

O primeiro ponto € o seguinte: se vocé nao esta disposto a encarar um assunto
em que as pessoas pensem nele quando elas acordarem — € o caso do meu
sogro, que sO penso nele quando d4 merda em casa —, se vocé ndao tem uma
linha de comunicacdo em que as pessoas estdo prontas a pensarem em vocé a
partir do momento em que elas acordam, tenha muito cuidado com esse conte-
udo baseado em trafego! Porque, provavelmente, vocé vai passar 6 ou 8 meses
ralando e o resultado n&o vai vir. E vocé vai ter que correr para o tal de colocar
um conto no Facebook.

Existem algumas formas de conseguir esse ganho organico. Nao vou entrar em
detalhes nelas agora, sendo a aula vai ficar muito longa.

Por que é que a politica e a economia séo tao interessantes, apesar das pessoas
acharem que o assunto é chato? O que torna isso interessante num pais de
terceiro mundo como o Brasil, extremamente volatil e que os politico e agentes
do governo séo sacanas, todo dia tem noticia nova. Todo dia um golpe, todo dia
uma merda, todo dia alguém preso, todo dia o Brasil vai virar uma Venezuela,
todo dia o Lula vai ser preso, todo dia um cara é assassinado. Entdo vocé pode
ter a certeza de que as pessoas vao acordar e pensarem “Opa, o Lula caiu ou
nao?”, “Opa, o dolar a quanto?”.

Eu tenho um amigo que tem uma quantidade bem razoavel de trafego, préximo
de 15 a 20 mil visitas por dia, e ele vira para mim e fala “Cara, vocé é burro! Vocé
€ louco! Vocé escreve dois artigos todo o dia para a galera e vocé tem menos
trafego do que eu?”. Ele tem pagina bonita, rapida e legal, em que ele mostra a
cotacao do ddlar, do euro, do peso argentino, das moedas que as pessoas mais
procuram.

Vocé entra 14, tem uma barrinha rapida que fica atualizando na hora. Nao Tem
ddélar comercial, dolar turismo, délar paralelo. Ele coloca ali o “dolinha” ao preco
gue o cara vai encontrar nas casas mais famosas, e enche aquela porra de Ads.
Entdo, assim, as pessoas sabem que, naturalmente, aquilo funciona, que vai dar
o valorzinho exato, a tiazinha nunca lembra qual é o tipo de ddlar que ela vai
pagar e fica confusa. E ai ele captura e-mail falando que vai te dar as melhores



cotacao, e fica disparando “Olhem, semana muito tumultuada. O ddlar subiu!”.
Vocé fica lembrando dele e volta ali.

E isso! Nenhum contetido no Iframe ou Front-end, com uma politica de um dis-
paro de mail-marketing por semana, € 0 negécio dele é mostrar a cotacdo do
dolar. Num sinal que ele puxa ai e esta funcionando. As pessoas querem saber
a cotacdo do ddlar.

Entdo, se vocé ndo tem um nicho que faz com que as pessoas acordem todos
os dias querendo saber como estdo as coisas, nao insista no modelo puro de
trafego organico porque vai demorar demais. Vai te custar tempo demais. Esse
tempo é dinheiro, entdo te custa dinheiro demais.

E ai nés vamos para o ponto seguinte. “icaro, eu ndo tenho um nicho tio inte-
ressante e nem quero trabalhar com um nicho desse tipo (até porque nada im-
pede que vocé comece hoje alguma coisa), entdo eu gostaria de saber o que eu
posso fazer quando eu falo de conteudo!”.

Eu digo o seguinte: conteudo, hoje, é muito facil de vocé fazer o Hack. Nao gosto
dessa palavra, pois acho que € de uso de empreendedor de palco. Da para vocé
fazer umas técnicas do povo, umas “brasileirisses”, uns rués assim no Facebook
para conseguir esse trafego e volume.

Ao invés de vocé ficar simplesmente comprando like de uma péagina, pagando
ai, sei l4, 100 mangos para conseguir uma curtidinhas — nem sei se a galera
que curte vai estar interagindo —, € muito melhor fazer uma politica de conteudo,
ai sim, no Facebook. Por que la? Porque d4 menos trabalho.

O Facebook é uma ferramenta de interacdo, e ndo de texto. Facebook néo foi
feito para “textao”. E por qué? Acho que o Inojosa falou sobre isso no grupo. O
Facebook ndo tem negrito, ndo tem italico, ndo tem fontes diferentes, ndo tem
recursos. Vocé so pode pdr uma imagem e essa imagem nhao interagem com o

texto...
(Leandro: “Sé se fizer uma nota”)

Ah, é! Mas ninguém faz nota. Eu vejo uns maluquinhos fazendo, mas nao pegou
ainda. Tem uns blogueirinhos fazendo isso porque ndo sabem como monetizar
o proprio blog.

O gue acontece € que é muito mais facil vocé fazer isso. E vocé tem outra grande
vantagem: vocé ndao manda o trafego para outra pagina, vocé ja tem o trafego
no Facebook. Se vocé comecga a fazer sorteios, se Vocé comega a interagir com
a galera em troca de alguma coisa, se vocé comeca a dar pequenos impulsos
de 8 a 18 reais e deixar o resto do organico fazer o trabalho dele, vocé vai ter
um aumento desse conteudo muito mais rapida e leve — no sentido de nao ficar
pagando a acdo — do que mandar esse cara para um blog que vocé néo ter
tempo. E vocé nao vai ter tempo porque nao vai estar ganhando o suficiente para
fazer um puta de um blog, para diagramar a imagem, para fazer a adequacao.



As pessoas pensam que néo, mas, cara, cada post que a gente faz no O Indi-
gesto vai duas horinhas suave, e sO0 porgue eu escrevo muito rapido. D& pro-
blema na imagem, da problema na caixa do titulo, problema em milh&o de vari-
aveis. Ai ndo esté integrando no Facebook, vai ter que fazer a revisédo, dai vai
comer uma letra e o cara atrasou...

Se vocé for contabilizar, pelo menos umas 3 horas do meu dia vai para o Indi-
gesto. SO que o Indigesto me da retorno. Ele tem um trafego crescente, eu ja
tenho um modelo de nego6cio bem definido para trabalhar com ele, cada dia a
audiéncia esta maior. Entdo ele tem uma perspectiva de monetizacdo clara e
objetiva.

Agora, imagine vocé gastar todo esse tempo, 2 a 4 horas por dia, num blog que
vocé nao tem uma perspectiva exato do “para qué” ele serve, ndo é? Essa é a
grande questdo do marketing de contetdo. Todo mundo resumir o marketing de
conteudo ao blog sem saber exatamente o que vai fazer com ele, ou sem saber
como vai fazer para ter o trafego, e ai outro ponto que talvez seja menos explo-
rado ainda que € como fazer para manter um alto nivel de postagem, 2 ou 3
posts por semana, sobre assuntos que necessariamente ndo sao tao faceis de
VOCé ter interesse.

Uma coisa € vocé fazer posts sobre politica ou sobre economia, outra coisa €
vocé falar sobre “Tubos e conexdes”. Porra...vai fazer texto para isso! Eu acho
que o Brasil € muito mal trabalhado nos seus blogs. Se vocé parar para pensar,
sao poucos blogs no Brasil que sdo bem feitos, legais. Vamos ver o site do BOL,
quanto de trafego eles tem. Eita, porra! O BOL tem 100 mil visitantes nos ultimos
30 dias, ou seja, quebrou.

Vamos no IG aqui, que era outro que também tinha trafego para cacete. Olha, o
IG tem 10 milh&es de visitas nos ultimos 30 dias. Vamos usar ele como exemplo.

Tela compartilhada.

IG é um site de 10 milh&es de visitas por més, o que € gigante. No entanto, se
vocé entrar no IG, vai ver que € bizarramente mal feito. Nada funciona no IG.
Eles tentam utilizar o conceito de Grid (colocar matérias em evidéncia, onde vocé
guer que alguém clique). Vamos usar o Indigesto como exemplo. Isso é um bom
grid, porque € simples, limpo, objetivo e ndo tem como enganar o cara.

No IG, isso € um grid que deve ter uns 5 anos e é horrivel porque nao cumpre
sua funcao de ser, literalmente, um grid, porque mistura elementos que deveriam
ser objetivos e faceis de serem clicados com propagandas e com um seletor de
5 opcbes aqui embaixo em que eles colocam os principais temas. Entédo, vocé
nao tem atratividade alguma. Vocé ndo tem realmente alguma imagem real-
mente chamativa, no sentido de ter uma boa qualidade, extremamente desta-
cada.

Nao, tem um monte de imagem, cada uma com um fundo, pequeninhas, eles
tem até uns quadriculados bizarros. E ai vocé vem nessa maravilha, essa obra
de arte do IG. Significa o0 qué? Cara, quando vocé esta se comunicando num site



para qualquer coisa, qualquer coisa mesmo, independente do negdcio, vocé tem
algumas formas de se comunicar com o cliente: ou em blocos ou em linha ou em
coluna.

Isso aqui me incomoda demais o fato do “Veja mais” estar aqui, esse bloco ser
maior do que esse e esse estar acima desse. Isso me incomoda demais, demais
e demais. E a coisa que mais me incomoda no site hoje.

SO que isso € um blog de uma semana. Aqui no IG vocé ja vé que isso acabou,
nao existe. Ele trabalha com colunas, numa visualizagdo de bloco e que esse
bloco acaba aqui, esse outro aqui, essa linha foge para debaixo do bloco. Isso
daqui tem uma comunicacao visual de uma barra de rolagem, ou seja, vocé vai
arrastar e tudo isso vai sair em slide. Tudo isso ndo parece ser uma barra de
visitas. Parece que vocé vai arrastar e as coisas vao mudar, nédo é?

Ai tem outro bloco, em que a perninha vem até aqui, perninha vem até aqui, cada
uma em um tamanho. Entdo, assim, € tudo muito feio. E ai vem o encapsula-
mento. E a primeira linha que eles trabalham bem, ndo é? Meio confuso.

Onde eu quero chegar? Se hoje ndo é layout, ou esse tipo de coisa, e € zoado,
tudo € com tamanho errado, nada é harmonico, um acaba aqui, outro aqui (de-
salinhado). Tudo picotado, feio para caralho.

Hoje ndo vamos falar sobre layout, vamos falar sobre conteddo. Onde eu quero
chegar? Se vocé tem um site como o IG, com 10 milhdes de visitas, e que pro-
vavelmente tem mais de umas dezenas de funcionarios — uma dezena s6 na
contabilidade — e se comunica nessa qualidade, ndo é dificil comecar um portal
concorrente.

O gque vocé tem que ter na cabeca é que vocé nao precisa chegar nos 10M do
IG, que deve estar dando de receita para eles uns 6 milhées de reais. Vocé nao
precisa chegar nisso. Tem Ads para caralho ali. S6 chegar em 1 milhdo de visu-
alizagdes. “Porra, icaro, esta maluco? Esta falando em 1 milhdo de visitas como
se fosse brincadeira?!”. Nao, mas o negécio também nao é uma brincadeira.

Vocé consegue se juntar, numa empresa que prometa isso, com outros 3 ou 4
redatores, um SEO. Qual foi a primeira coisa que eu fiz para langar o Indigesto?
Eu quero que o Indigesto chegue nos primeiros 180 dias a 1 milh&o de visitas
por més. Esse é 0 objetivo que nds temos na cabeca e ponto final. A gente vai
chegar nisso.

A primeira coisa que eu fiz foi me aliar com um cara altamente complementar, o
Alejandro, que € extremamente técnico em programacgédo e SEO e eu ndo vou
me preocupar com o que ele faz. Ele ndo se preocupa com o que eu fago, que &
escrever e criar engajamento e conteddo e nossa empresa vai para frente assim.

Mas como ndés somos tao pequenos, e muito pequenos!, se nos tivermos 500 mil
visitas, n0s estamos pagos. Estamos com a estrutura rodando, as coisas funci-
onando, entdo nos estamos pagos.



Se eu estou falando de um portal que as pessoas estédo visitando em massa,
vocé busca se agrupar com pessoas que também gostem de produzir conteudo,
cara, vocé soO precisa de uma Unica pessoa que tenha uma noc¢do minima de
estética, compre um template minimamente aceitavel — existem até uns muito
bonitos, que replicam a qualidade da CNN. Cara, pega uma zona que tenha
muita procura (Subcelebridade, noticia de esportes, politica), faz 6 posts por dia,
programa uma galera para ter uma politica de investimento em compra de tra-
fego, onde cada um coloque de 150 a 500 conto por més e vai ser feliz.

Tem IG para caralho ai e ninguém esté fazendo bem feito.

Agora, se vocé nado tem na sua cabeca a pretensdo de trabalhar com trafego
alto, ou seja, com temas populares que as pessoas acordem e falem “Opa, hoje
eu vou procurar saber sobre isso!”, ndo entre nessa ideia de que vocé vai fazer
um blog, depois um ebook, listas, vai vender listas, que ndo € assim.

(Jefferson: “e aquela ideia de criar a audiéncia para depois criar o0 negocio?”)

Na minha opinido, essa € a melhor maneira de se fazer dinheiro na internet.
Ponto final. E nesses anos todos eu vejo isso. Se vocés pararem para pensar,
peguem os grandes nomes do marketing digital, peguem aqueles caras que es-
tdo fazendo palestras, que estao tirando fotos sorrindo em Mastermind, vocé vai
perceber que eles sumiram. O mercado encolheu, ficou mindsculo. Porque a
crise esta foda, os caras vendem a mesma coisa ha 5 anos, porque o que o cara
pagava ha um ano esta tendo de graca agora, ninguém trouxa de pagar 2 mil
reais por um curso de “Como fazer um funil de e-mail”, enfim.

Mas principalmente porque esses caras basearam todo o seu modelo de negdcio
numa audiéncia que esta acabando. O que aconteceu? Vocé saiu ha dois anos,
e isso 0 mercado digital viveu o choque de realidade mais surreal talvez dos
mercados modernos que eu conheca — brasileiro, principalmente —, saiu de
2011 para produtos que estavam sendo vendidos (Férmula de lancamento e
Cia.), que estavam sendo vendidos por 5 mil reais, caiu.

Hoje, em 2016, vocé entra nessas escolinhas, esses mesmos caras estao ven-
dendo pacotes com 300 cursos por 17 reais, cara. Nao tem como se manter esse
modelo de negdcio. E principalmente numa audiéncia que ndo se interessa tanto
por isso. Ninguém acorda e fala “Oba! Vou comprar um curso para ganhar di-
nheiro e que nao vai me dar dinheiro!”.

Em contrapartida, como eles ndo tem temas interessantes, sempre que vem uma
pessoa toda semana falar comigo “O, icaro, prepara o meu langcamento! Vocé
faz o langcamento da minha marca e posiciona ela. Eu sou coaching de riqueza/
de relacionamento/de produtividade/de financas pessoais...”, eu falo “Desculpa,
cara. Mas eu n&o estou com tempo na agenda...” porque n&o da para trabalhar
com coach. N&o dé& porque todos eles tem na cabe¢a o mesmo modelinho que
foi vendido h& dois anos atras, que atocharam no rabo dele, que agora eles que-
rem pegar o prejuizo de volta. Pagaram 3 a 10 mil reais em treinamentos e cer-
tificacbes que prometeram que eles teriam 600 reais por hora de consultoria.
Estdo correndo atrds do prejuizo, ndo é?!



E o0 seguinte: o coaching tem na cabeca dele que vai pegar 0s mesmos textos
“10 passos para o0 sucess0”, vai ensinar a mesma coisa que todo mundo ensina
e vai ganhar dinheiro. Mas néo vai!

Entdo, assim, esses caras, que vivem da industria de vender o “como ganhar
dinheiro na internet”, elas sao taradas por trafego. Elas precisam de trafego e
gastam muito dinheiro nisso. Em contrapartida, se vocé ndo tem a pretensao de
fazer uma venda, vocé néo precisa encher o cara de pop-up, nao precisa fazer
um template horroroso, ndo precisa fazer uns postblogs de merda, vocé so vai
escrever sobre o que vocé gosta.

Cuidar daimagem, cuidar da diagramacao, da tipografia, da para fazer uma coisa
legal. Vocé vai vender espaco e trafego para esses caras infinitamente. Porque
se a situacao esta boa, esses caras tém dinheiro para comprar trafego. Ai vocé
vai e vende para eles. Se a situacdo estd uma merda, esses caras precisam de
trafego para fecharem as contas. Ai vocé vai la e vende para eles mesmo assim.

Se vocé parar para pensar, hoje, s6 para vocé ter uma ideia, o principal nome do
mercado que é o Erico Rocha — até falo dele porque é uma pessoa tio publica
que eu nem acho que estou fazendo propaganda — ele esta fazendo 287 mil
visitas a cada 30 dias no site dele. Desses 280 mil visitas, pelo menos umas 200
sdo compradas, porgue ele investe constantemente em trafego. Esse cara come
trafego no café-da-manha, porque o ticket médio do produto dele é tdo alto que
justifica isso.

Em contrapartida, um blog pequeno de um assunto X gera ja isso. Ou seja, esse
€ o grade fator de diferenciacdo nesse mercado: vocé ja abrir alguma coisa fo-
cada na venda de um produto e focado na audiéncia. Hoje, vocé abrir um blog
de marketing digital, de empreendedorismo, de negdcios, de dinheiro, se vocé
tiver mil visitas por dia, esta considerado o cara que faz parte do 5%, ou seja, 0
cara que tem mais trafego do que os outros. Se vocé tiver mais de 2 mil visitas
por dia, faz parte do 1%, do Golden One.

O maior nome desse mercado, que é o Erico Rocha, tem 280 mil visitas por més.
O outro cara que esta a 15 anos fazendo s6 isso, que é o Henrique do Viver de
Blog — que é um cara que s06 vende blog, a vida dele é s6 porra de blog — e faz
um trabalho bem feito. O Henrique tem 630 mil visitas por més, que é um puta
de um namero. Um blog de entretenimento pequeno tem 300 mil visitas — bem
feito, ndo amador. Para quem quer fazer isso profissionalmente —, se quiser
pensar como empresa tem que ter 300 mil visitas por més!

SO que se vocé for um pouco produto e pequeno, que esta comecando agora,
vocé vai 14 no Erico Rocha, “Ah, Erico, quanto é que vocé cobra para que eu
possa anunciar com vocé?”, ele vai falar “Nunca! A nao ser que vocé faca parte
do meu grupo de Mastermind que custa 100 mil por ano, vocé nunca vai anunciar
comigo”. Se vocé for no Henrique, ele vai te cobrar, sei la, 10 ou 15 mil pau por
disparo ou nem vai fazer.

Entdo, nés temos um grupo enorme de pequenos produtores, de pequenos em-
preendedores, de pequenos desenvolvedores e prestadores de servigo que sO



tem duas solucbes para gerarem trafego para eles: ou eles vdo comprar esse
trafego através de um gestor de trafego — ele vai pagar 10% para o cara e vai
gastar uma grana, tem que estar preparado para enfiar 4 ou 5 conto no primeiro
més e depois enfiar um ou dois conto por més.

(Alejandro: “Sem audiéncia ndo tem negécio. E sem estrutura, essa audiéncia
ndo € 100% aproveitada. Resumindo: vejo assim a nossa unidao com o Indigesto.
280 mil visitas organicas?).

Alejandro, na sua opinido, o cara consegue construir um grande negocio se ele
chegar com 5 mil reais para por no Facebook? “Ah, eu vou fazer a minha em-
presa e colocar ela para funcionar. Vou fazer comecgar a ir para frente!”. E olhe
gue 90% das pessoas que me procuram, cara, hao tem 5 mil reais para por no
Facebook.

O cara nao se prepara para isso. Se prepara para fazer o site, para pagar o
programador, para pagar a hospedagem, mas ele n&o traz dinheiro de verdade
para por no Facebook. O bom é que esta todo mundo na sala e ninguém esta
prestando atencao. O Hades me respondeu 45 minutos depois. Estad todo mundo
Xvideos, ninguém esta nem ai.

Se vocé chegar hoje com 5 mil reais para colocar no Facebook se achando o Rei
do Camarote, cara, vocé vai se surpreender se vocé conseguir pagar 30 centa-
vos num lead. Vocé vai ter ai, sei la, 15 mil leads. Desses 15 mil, se vocé tiver
1% de compra — e séo leads que vém frios, na préxima aula nés vamos falar
COMO aguecer esses caras —, vOocé vai ter ai umas 150 compras. E ai vocé vai
comecar o seu negdécio. Mas nem isso vocé consegue tao facilmente.

Tem gente pagando 50 centavos, 1 real no lead. As vezes até mais. Porque esta
todo mundo fazendo igual. Entdo, vocé vem com 5 conto, vocé consegue 5 quilos
de leads. Ai vocé vai fazer toda a proposta, trabalhar o cara, enfim, para conse-
guir 50 ou 60 vendas.

Quem te falar que € mais do que isso esta mentindo, “vocé vai fazer 10% da lista
total dele em vendas...”. A nao ser que ele faga uma tremenda de um trabalho.
Eu ja fiz 30 e poucos porcentos, mas era um grupo que ja me conhecia ha muitos
anos, que ja eram meus alunos, que ja estavam por aqui pedindo curso. Ou seja,
nao é tao facil assim.

“Ah, tenho mil reais para pér no Facebook...”, esquece! Vai fazer uma venda para
6 pessoas? 7 pessoas? Ou vocé vai fazer isso bem preparado ou vai comecar a
fazer “Semana de alguma coisa”, “Congresso de alguma coisa”, dar webinario
para caralho, para fazer, sei la, 60 ou 70 leads por dia. Esses congressos que
juntam 500 mil leads, eles néo te dizem mas eles botam de 30 a 50 mil reais de
trafego. Ou vocé vai se ferrar, que € praticamente com 95% das pessoas que
compram essa formula de enriquecimento. Elas morrem vendendo para os FF
(Family and Frieds).

Vendem para os familiares e para os amigos, voltam para o zero a zero. E afi o
amigo faz a mesma coisa, 0 outro a mesma coisa e a vida segue dessa forma.



Em contrapartida, se vocé tem a comunicacgdo, tem trafego, pode vender para
dezenas desses caras. Vocé nao precisa procurar os 10 mil reais de disparo.
Vocé pode vender para dezena de caras por 500 reais por semana, aloca o cara
la por uma semana. E ai vocé vende para outro, faz um Full Ads, bota na pagina
inteira e vende por mil reais. Para esse cara, um Full Ads é muito mais interes-
sante do que comprar um tiro no escuro no Facebook, ndo é?

Porque o teu blog, a tua pagina, o teu portal j4 vao ter ai alguns meses ou anos
de mensuracgao. “Olha, cara, geralmente quem paga uma semana aqui tem de
1000 ou 2000 leads”. Ent&o ja é melhor do que um tiro no escuro. Depois pode
fazer um remarketing, boto um pixel de remarketing em cada um deles.

Vocé passa a fazer parte do melhor posicionamento que existe dentro de um
garimpo. Vocé vende a picareta. Vocé nao precisa buscar o ouro, garimpar o
ouro, ir atras dele, se ferrar se ndo encontrar ele e comecar do zero.

Entdo, vocé esta se aproveitando dessas pessoas, e todo ano alguns milhares
de pessoas entram no mercado, e vocé esta oferecendo para ela o que elas nao
tem: uma vitrine. Montar uma vitrine demora. Nao é criada do dia para a noite e
vocé vai oferecer isso para o cara.

E ai vocé vai entrar em outra questdo, que € também tdo ou mais importante:
guantas pessoas estdo oferecendo boas vitrines? Entdo vocé também esta
numa situacéo de conforto. Porque vocé ndo consegue do dia para a noite criar
um concorrente para isso. Entao vocé tinha um sujeito que vendia curso de SEO.
Do dia para a noite, 20 pessoas apareceram vendendo a mesma coisa. Quer
gueira ou nao, vocé esta diluindo o mercado. Vocé esta saindo de um oceano
azul para um vermelho.

Ja anunciando a informac&o, vocé tem a tua concorréncia: porque demora, da
trabalho, vocé tem que gostar disso, enfim, todas essas questdes.

Entdo, o que o Jefferson falou sobre a ideia de criar uma audiéncia antes de criar
um negocio, na minha opinido, é a melhor forma de se comecar um mercado.
“Icaro, eu ndo gosto de escrever, nao gosto de trabalhar com audiéncia, nunca
quis ter um portal, eu ndo acredito que eu vou conseguir essas visualizagdes
todas porque eu ndo escrevo tao bem quanto vocé...”. Nao interessam de nada
escrever bem ou ndo. O que chama em matéria é foto, titulo e se esta bem dia-
gramada. Ela pode estar escrita razoavelmente, ndo faz tanta diferenca. A néo
ser que voceé esteja falando de alto desempenho.

“Mas eu nao quero fazer nada disso! Eu ja tenho minha prépria empresa, sou
dono de uma serralheria/borracharia/lempresa que vende hamburgueres. Isso
nao me interessa, ndo vou parar de fazer isso para criar um portal”. Nés vamos
falar sobre politica de alimentac&o de contetdo, séo as duas ou trés aulas que
vamos falar sobre. Ndo da para ser uma aulinha sé. Ai nés falamos sobre nutri-
céo de lead.

Mas, hoje, voltando ao primeiro passo de todos e o mais simples, por que € que
no marketing de conteuado 90% nao da certo? 90% né&o da certo porque utilizam



estratégias que s6 funcionam em temas e nichos de mercado de alto interesse
para vender capinha de celular, contabilidade online. Nunca vai dar certo assim.

Entdo, a primeira coisa que vocé precisa entender € a seguinte: onde estou in-
serido? Se estou inserido num tema em que as pessoas estao naturalmente in-
clinadas a me visitarem ou visitarem meu site todos os dias, vocé ndo precisa
ser um tarado para ja comecar esse projeto colocando do bolso. N&o precisa.

Se vocé olhar o Indigesto, ele é feito para ndo encher o saco de quem visita. Se
voceé ligar o AddBlock, nés ndo iremos te incomodar, pois ndo tem pop-up, Nao
tem newsletter, ndo tem nada que se pareca ou que faca parecer que aquilo é
um site que tenha alguma intencao.

Ninguém faz newsletter a toa, de bom grado, porque demanda tempo, mao-de-
obra, pensamento, estratégia, comunicacao, conteudo e ferramenta para dis-
paro. Ndo se paga fazer newsletter para ganhar trafego, a ndo ser que vocé ja
tenha suas 300 mil visitas. Mas ai vocé vai ter que ter uma ferramenta de disparo
para 300 mil e-mails. Nao se paga SO por isso.

Quem tem newsletter, tem com algum incentivo ou pensamento. E eu ndo quero
gue as pessoas pensem que o Indigesto € um blog que quer ganhar trafego para
depois vender alguma coisa — até porque ndo iremos ficar fazendo isso en-
chendo o saco da galera para comprar alguma coisa, nem sei se vai disparar e-
mail. Se vocé esta baseado num modelo de entretenimento, um modelo de as-
suntos que as pessoas queiram procurar, nés temos blogs sobre empreendedo-
rismo, negdcios e financas que séo tdo bem feitos que recebem 300 ou 400 mil
visitas por més.

Entéo, ndo precisa ser apenas sobre a Geisy Arruda, ndo precisa sé sobre puta-
ria. D& para falar sobre coisa boa também. Entdo, assim, a sua preocupacao nao
tem que o ser o que vai ser vendido. A sua preocupacao tem que ser nos primeiro
meses como alcangar os melhores nimero, o maior volume de pessoas entrando
todos os dias no seu negécio. Ponto final.

Quando vocé alcancar isso, o tal dos 300 mil acesso por més — que é um nu-
mero que eu acho bastante razoavel —, vocé nao vai precisar pedir. Vocé vai
estar falando ai de pelo menos, se vocé for muito azarado, de 1500 dolares por
més. O Google te paga, vocé pega o dinheiro na sua conta e vai ser feliz. Isso
se vocé for um cara azarado. Se vocé for um cara na média, fazendo um trabalho
bem feito, 300 mil acessos véao te dar uns 6 e meio, 6800, 7 e meio. Mais do que
isso, pode soltar fogos.

Primeiro ponto: quantas pessoas que trabalham na internet hoje passam de 7
pau postando (ndo tendo que fazer porra nenhuma, como funil de vendas, nao
tem que apertar o cara, ndo tem que fazer suporte, ficar fazendo palestras no
Brasil inteiro para vender o teu produto)? 7 pauzinhos pingando ali. Nao sei
guanto. A internet é dividida entre uma galera que faz um oceano de dinheiro e
outra que néo faz porra nenhuma.



Vocé ndo precisa pensar no que vocé vai vender, s6 em chegar no trafego.
Quando chegar no trafego, acredite: vocé ndo vai precisar procurar. A galera
comeca a te mandar e-mail “Cara, quanto é que esta para anunciar ai?”, “Porra,
cara, a tua audiéncia é do caralho! O pessoal gosta disso ai”. Dai vocé vai cobrar.
Na primeira vez que vocé for cobrar por um disparo, vocé se sente um criminoso,
um agiota, sei la.

Vocé vira e fala assim “500 reais”. Ai o cara fala “Porra! 500 reais?”, vocé fala
“E. Eu tenho 30 mil caras aqui na minha lista. Se vocé dividir 500 por 30 mil, vocé
vai estar fazendo 0,16 por lead. Isso € barato demais. Zero, um, seis por lead!
Vale a pena”. E o cara fala “Beleza”, e te deposita e vocé faz o disparo. “Ah, é
s6 isso mesmo? So6 fazer isso para ganhar dinheiro?”. E. O seu trabalho é o
trafego, é fazer tudo antes do disparo. O disparo é s6 o brinde. E como se vocé
fosse num motel e levasse um sabonetinho. Ele ja esta 14 para vocé levar
mesmo.

Entdo, respondendo ao Jefferson, vocé néo precisa se preocupar agora em ter
um produto. Vocé ndo precisa nem ter um produto, porque o seu blog, a sua
pagina ja é o seu produto. Entdo, assim, eu acho que na internet de hoje, em
gue todo mundo tem celular, estd conectado, esta todo mundo navegando,
vendo anuncio, trabalhar com trafego e atencdo € um grande modelo.

E um grande modelo como foi @ como continua sendo para muitas pessoas 0
email marketing depois da invencao do smartphone. Quando houve o primeiro
Iphone — e os smartphones ainda estavam se popularizando, nem tinham uma
experiéncia tdo interessante — muda tudo. Antigamente, vocé sé via e-mail
guando vocé chegava em casa depois do trabalho. Entdo, dane-se o horéario que
vocé iria mandar o e-mail, porque o cara so iria chegar de noite em casa, dai vao
ter uns 18, ele vai ficar apagando, ndo tem tempo para isso, esta cansado, ele
qguer beber, tomar um banho e dormir.

Quando o smartphone chega no mercado, muda a dinamica e revoluciona o e-
mail marketing — a sua época de ouro. Porque era novidade, era bacana aque-
les textinhos, os caras seguiam, os caras clicavam. Vocé via quem abria e para
guem ndo abria vocé mandava outro e-mail X, Y ou Z, e assim as coisas iam
acontecendo.

Hoje, n6és vivemos a era de ouro do anuncio. Quando o Ryan Holiday criou
aquele livro “Acredite, estou mentindo”, aquilo era fichinha perto do que a gente
tem hoje. Hoje eu faco post e vejo que 80% esta pelo celular, o cara esta o dia
inteiro 4. Estd melhorando a conexéo, esta ficando mais barato, vocé consegue
ter conexao no metrd, no énibus, 4G em Sao Paulo inteiro fora das quebradas.
5G esta vindo ai ndo sei como, que eu nao tenho nem 4G direito.

Vocé olha para a galera na rua, esta todo mundo olhando para a telinha dando
cligue. Todo mundo esta pagando da melhor maneira possivel, ou seja, sem que
saia diretamente do préprio bolso. Entdo, o primeiro ponto € o seguinte, para
trabalhar com contetdo sO existem essas duas formas: ou vocé vai trabalhar de
uma maneira estratégia, nutrindo lead, postando com frequéncia, colocando



esse cara para dentro, informando constantemente da maneira que vou falar na
préoxima aula ou vocé vai trabalhar com ele baseado em trafego, escolhendo um
tema, uma maneira em que o0 assunto principal do seu negadcio seja hoje de in-
teresse geral, ndo se preocupando com a venda e sim com a qualidade do con-
teudo, com a qualidade do post, com a qualidade da noticia, para ai, sim, quando
chegar os tais 300 mil visitantes por més, que é quando da dinheiro de verdade,
ai vocé comeca a anunciar isso dai.

Ai vocé cria um kit midia (vou falar sobre isso depois), vocé desenha como ele é
feito e comecga a mostrar para a galera que vocé vende esses espaco. O mundo
inteiro € pago por espaco. E ele ndo é igual. A demanda por trafego néo é uni-
forme no mundo. Se nés tivéssemos que escolher um grafico para demanda para
o trafego, seria esse, com apenas 1% dos compradores compram quase que a
totalidade de todo trafego que roda no mundo ou em qualquer outro transito di-
reto no pais. Os outros 99% sdo pequenos empreendedores, que botam 50, 100.
Ai vem a Centauro e colocar 80 mil. Boom! Ai vem o Itau e bota 200 mil, porque
a propaganda que ele criou na internet custou alguns milhées. O custo de pro-
ducéo ainda é mais caro.

Hoje, vocé tem um ambiente muito desigual de trafego. E todos esses caras ja
anunciam em todos os outros lugares. Se vocé entrar, vai ver que tem anuncian-
tes que anunciam em todos os portais. Ai vocé tem aqui os anuncios e tem aqui
0s portais (atentar para o gréfico). E os portais também sao assim (com cresci-
mento de trafego bem baixo em relagdo aos 1%). Vocé tem |4 5% que presta,
que é profissional e que funciona.

Tem uma parte aqui que é a galera que ganha um dinheirinho para nao fazer
porra nenhuma. E o cara que posta uma vez por semana ou duas, mas que gosta
do que faz. Como néo é profissional, ndo enxerga a possibilidade de viver disso.
E estd fazendo aquilo por amor, ainda colocar 50 ou 100 do bolso, as vezes
anuncia a banda do amigo, e o resto ndo ganha nada nunca e vai morrer so-
nhando em ser um Youtuber famoso.

E nos temos aquilo Top 01, que sdo aquelas empresas que faturam um milhdo
por més, cheios de funcionarios e a vida segue assim. S6 que essas empresas
gque estdo aqui, a demanda por trafego € muito maior do que empresas boas
para anunciar. Entdo, se vocé chega num momento em que vocé exibe para
esses anunciantes prée-requisitos que eles dao “Ok”, o cara fala “Beleza, reserva
8 mil reais ai de trafego por més para mim”. Pronto, 8 mil reais da muita coisa,
paga ele.

Vocé fala “Caralho! O cara esta me pagando 1, 2 ou 3 conto para aparecer uma
semana duas ou trés vezes no meu negocios...”. E se vocé notar, ele da com
grandes dealers é bem diferente de lidar com empresas pequenas, que o cara
vai pedir em 10x. E que pagam! Pagam mil, 800, para fazer disparos. Nés temos
0 caso classico da Advfn que foi por muito tempo a maior empresa de noticias
financeiras do Brasil. Hoje deve estar muito perto de quebrar, porque € muito feia
e nada funciona direito naquele site.



A Advfn chegou a cobrar 9 mil por disparo de e-mail marketing. E ela deve ter
hoje 1 milhdo de acessos por més. E ela disparava e-mail marketing todos os
dias. Entédo, existe uma necessidade de trafego em locais de qualidade muito
maior do que existem empresas de qualidade dispostas a se comunicar bem.

Quando nos falamos em marketing de contetdo, 99% do mercado fica ensinando
formulinha para vocé fazer a sua mercearia ter conteddo. Eu digo o seguinte:
primeiro, vocé quer viver de trafego organico? Vocé tem que ter um conteddo
interessante e postar bem.

Copia o que o Indigesto esta fazendo que € uma das melhores formulas que
existem.

Segundo ponto, que € o ponto que iremos tratar nas proximas aulas: “Eu nao
guero. Essa aula ndo serviu de nada para mim. Aprendi, achei interessante, mas
eu jatenho a minha prépria empresa. Como € que uso essas empresas de agora,
na aula de hoje, como é que eu uso esses caras para eu conseguir resultado
para minha empresa que ja existe?”

Noés iremos falar de marketing de contelddo para pessoas com empresas € ne-
gocios que nao trabalham com o modelo de alto trafego. E a nossa aula da pro-
xima quarta-feira, ou seja, como se aproveitar desse monte de jumento que tra-
balha o més inteiro gerando post para caralho para sé fazer o que interessa: tem
gente que vai comprar o seu negécio e te dar o seu dinheiro. “Dane-se a noticia,
a redacado. O meu negécio é vender roupa!”.

Postem no grupo duvidas de modelos de alto trafego. Acompanhem o modelo
do Indigesto que € um modelo baseado em alto trafego. Se quiserem ja fazer
perguntas sobre modelos baseados em baixo trafego, ou seja, para quem ja tem
negacio definido, ndo quer trabalhar com noticia e quer vender o proprio negécio.
Pergunta também, porque elas ajudardo no tema da aula da semana que vem
quando falarmos sobre conteldo, trafego, estratégia para empresas que nao tra-
balham com modelo de geracao de alto trafego organico.

Perguntas:

(Barbara: “eles juntam varios sites que aproveitam muito do que esta aconte-
cendo no momento, e percebo que muita gente que usa ele como ponte para ser
acessado”).

Sim, chama-se marketing place de atencdo. Vocé nao quer ter que gerar todo
aguele conteudo e fica redirecionando aquele conteddo para um site que mostra
o resuméao de tudo que esta acontecendo. Vantagem: vocé nao tem tanto traba-
Iho. Desvantagem: vocé nunca vai ter uma posicado de protagonismo dentro
desse modelo de negdcio. As empresas ndo investem em marketing place como
investem nas geradoras de conteudos de verdade, porque elas precisam de en-
gajamento para ter o clique. Marketing Place hoje sdo meio que spam. Vocé
precisa de muito blackhead para fazer elas funcionarem.



N&o é uma coisa que “O, ndo vou entrar na Folha, porque vou acompanhar na
Marketing Place de jornais...”. Nao funciona direito, ndo. Tipo Nando Moura.
Quem é Nando Moura? Eu nao sei.

(Alejandro: “Sabe o que acontece? Aquele cara que tem esse valor se preocupa
em investir isso no trafego, mas nao se prepara em como vai receber o trafego”).

NGs vamos falar na terceira aula depois dessa. Daqui a 2 semanas vamos falar
sobre isso: como receber, nutrir e preparar o lead para o abate.

(Maicon: “Senti na pele que vender imposto de renda online n&o é nada facil”).

Cara, é dificil para cacete! Eu mesmo néo faria 0 meu imposto de renda online.
Ja tive inclusive clientes que eu ja o desenho de negdcio. Ai o negdcio muda,
dai eu preciso do meu imposto de renda, sei |14, sempre esta acontecendo pe-
pino. Eu ja ligo para meu contador, “faz pra mim!”, a vida acontece assim. As
vezes eu esqueco de pagar o GPS, e n&o sei o qué. O cara me liga “Porra, icaro!
Hoje € o dia”. Eu fago isso todo més, todo més esqueco algo.

O Lian fala sobre 300 mil visualizacdes no Youtube. Cara, o Youtube é muito
bom. O Youtube te paga mais por visualizacdo, é importante entender essa ba-
lanca. Mas em contrapartida € mais restritivo. Ou seja, essa visualizacdo s6 tem
um lugar para aparecer, a tela, o streaming, e vocé ndo tem como fazer um re-
marketing tdo eficiente, ndo tem como impulsionar de tantas maneiras. Mas se
vocé tiver 300 mil visualiza¢des por video, ai vocé comecga a falar em ganhar
dinheiro. Vocé esta falando em fazer, sei 14, 1500 ddlares por video. Ai fica legal.

(Barbara: “icaro, isso é para qualquer conteido? Porque eu fago desenhos inu-
teis, mas que ja sdo 200 personagens criados de uns meses para ca e vivem me
falando para publicar. Podia fazer isso, mas s6 gastaria tempo se achasse que
vale a pena”).

Eu acho que vocé vai gastar mais tempo do que ter dinheiro, Barbara. Publica
conto erdtico! Conto erdtico € bom, da dinheiro. Bota para vender como ebook
na Amazon e vai dar dinheiro. Tem até um conto com o japonés da federal em
alguns jornais que foi uma puta sacada do caralho! Conto erético vale a pena.
Eu conhego uma menininha, mas ela ganha os seis paus por més (sugestivo...)
vendendo a 1 dolar — ela escreve bem tambéem.7

(Barbara: “E para qualquer tipo de contetido?”).
N&o, apenas para conteudo que tem busca.

O Nando Moura tem 300 mil visualizacdes por videos ou por més? Se for por
video, € um 6timo negécio. Se for por més, vai ter que ralar para ter 500 mil por
video. E ai vira um 6timo negocio. O Nando Moura deve estar ganhando dinheiro
para caralho, porque ele so fala sobre idiotice e idiotice que da dinheiro.

(Rodrigo: “Eu tenho contos e fotos. Vendo anuncio para sexshop”).

Que interessante, Rodrigo. Depois posta la no grupo para a gente saber qual €
seu site.



Mas, espera ai! E de putaria? Se for, ndo posta nao...
(Rodrigo: “Putaria geral! Anuncio adulto”).

Risos. E muita visualizacdo, € muito trafego, € muito antincio, € muito punheteiro
no mundo! Puta merda! E um negécio que destroi a tua alma. Acho que é preju-
dicial para cacete. Acho que a pornografia causa um dano irreversivel na sua
cabeca. Mas, cara, € um mercado surreal. ISso e jogo online, os caras viciados
em jogo. Mas, enfim.

Cara, da uma olhada no modelo do Sexlog. Ja falei isso uma vez, o Sexlog co-
mecou como um site bem tosquinho, copiando o modelo de negécio do flogéo.

(Rodrigo: “Estive numa reunido com galera que tem rede social adulta. Estéo
podres de ricos. Estive no escritdrio deles semana passada. Estdo dominando o
nicho sozinhos”).

Ah, é? Quanto € que eles estdo faturando, cara? Nao sabe, ndo é? Quanto de
visita eles devem ter? Devem estar milionarios. Multimilionarios. Nao é possivel
qgue tenha s6 37 mil, deve estar errado. Ai minha esposa vai olhar o historico e
vai achar que eu estou no Sexlog. 1,2 milhdes de visitas. E, mas eles tém pacote
de assinatura, tem coisa para caramba. E estdo dominando o nicho sozinhos
mesmo.

Entéo, assim, o0 modelo deles € bom e eu acho que existem um grande hiato no
mercado. Que é o seguinte: 0 Sexlog é muito genérico. Tem umas garotinhas de
programa, uns casais de gosta de trocar as mulheres na suruba e uns viadinhos
também. Mas como o Sexlog como pertencimento de grupo, um Sexlog Séo
Paulo, sei 14, um Sexlog de Sadomasoquismo, um Sexlog de mulher branca de
guer negao, faltam esses nichos. Eu acho o Sexlog muito abrangente. Nao &
ruim para eles. Para eles € bom. Falo para criar um concorrente.

(Rodrigo: “Colocaram videos e uma moeda virtual, tipo Bitcoin”)

E. Cara, tem uns modelos de camera, tem um monte de assinatura que vocé
compra moedinha digital bom para caramba. Nao da nem para conversar sobre
isso, cara, sendo eu fico s6 falando sobre mercado adulto. E um mercado que
da para vocé fazer tudo nele e é infinito o trafego. O usuario abre 50 abas, clica
em 50 anuncios...

Um outro modelo que talvez seja tdo bom quanto o da putaria é filme online.
Filme online é absurdo! Da cadeia para um s6. Vocé paga cadeia e esta livre.
Cara, eles acharam 200 ou 300 mil e falavam que faturavam 70 mil. Eu sei cal-
cular trafego. Esses caras nao faturavam 70 mil nem fodendo. Faturavam perto
dos 350 mil reais. Esse dinheiro estd mocozado em algum canto e fingiam que
estavam vendendo salgado ai e vao la morar no Paraguai.

(Rodrigo: “conteudo gay”).

Entdo, eu nunca tive experiéncia em conteudo gay. Sei l4, € um negdcio que
puta merda...mas deve funcionar para caralho. Mas eu falo que o mercado
adulto, ndo especificamente o gay, porque eu nao sei, no mercado de video



online vocé tem que pensar que os caras tém mais de 2 milhGes de acessos
més. S6 que para vocé assistir um video, vocé tem que, obrigatoriamente, clicar
em uma Ads, que te paga por VideoAds, eles pagam por agéncias privadas de
anuncio, que podem fazer anancio mocozado, podem pegar o x e deixar do ta-
manho de um pixel e ficar fugindo de vocé, sé sacanagem. Ou seja, para vocé
assistir um filme, vocé paga 1 dolar de Ads para o cara. Duvido vocé acertar
aguele X de primeira.

Os caras devem ter, sei la, 300 mil videos assistidos por més, eles tém 300k
dolares nas compras la fora. Vai ser muito dinheiro mesmo. Esse video HD, Ar-
magedon filmes, essas porras, no minimo eles tém 50 mil filmes assistidos. 50
mil dblares de Ads.

(Rodrigo: “Tenho amigo que montou produtora de filme e vende assinatura”).

E, cara. Vender assinatura nesse mercado também vira. O povo acha que eu
gosto de falar do mercado adulto porque sou punheteiro. Por incrivel que pareca,
tem um estudo que saiu pela industria de pornografia norte-americana que diz
que apesar do conteudo gratuito ser absurdamente grande na internet, pratica-
mente 97% de todo contetdo pornografico é gratuito, vocé ndo percebe a queda
na assinatura. As pessoas continuam assinando. E 0 motivo é um sé: experiéncia
e preferéncia: ele ndo vai ter anuncio e ele vai ter exatamente o que ele comprou
atualizado, bonitinho. Nao vai ter trabalho. Ele n&o quer ficar procurando por 2
horas contetdo, quer sentar, fazer o servicinho dele e fazer outra coisa. Entéo,
0 modelo de assinatura funciona.

Pessoal, se tiverem perguntas, manda la no grupo. Ja sabem: se tiverem empre-
sas e negocios e acharam essa aula chata, que ndo tem nada a ver com 0 seu
negocio, é bom vocé entender a dindmica de trafego até porgue vocé vai com-
prar. E a préxima aula sera feita especialmente para vocé. Beleza? Até mais.



